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 لف   پی

ہاتھ میں   آپ شر  میں  مضامی  یہکا مجموعہ ہے۔    کتابچہ چند مضامی  یہموجود    کے    ین ا  یعہنے 

ا  الرشید  بزنس جامعۃ  ینا   یعہلکھے تھے۔ شر  بزنس کے لی وار رسالہ    یا  یہمنفرد قدم ہے۔    یکا  ہفتہ 

 کی  ر معیا  اور اعلی  تصفحا  ی ز  ہیدکتا ہے۔ د   یکجاکو    یعتو احکام شر  و کاروبار اور فقہ اسلام   ہے جو معیش 

و کاغذ کے ساتھ انفو گرافکس، کاروبار  د   و تجارت پر مشتمل مضامی  معلومات، معیش  ی طباعت   ین اور 

رکھنے والے افراد کو اس کا مطالعہ ضرور    سے دلچسپی  معیش  یا۔ کاروبار  ملتے ہیں  اس رسالے میں   رہنمائ

سکتے    یکھد  میں   اختتام    کے آخر میں  ت مضامی تفصیلا  ۔  اسے مستقل حاصل کنے کے لیکنا چاہیے

 ۔ہیں

  وں نے تمام اہم چی   میں  ان میں   ہوا تھا لیکن  اپید  کیس  کا داعیہ  کہ ان مضامی  نہیں  دیاتو اب    یہ

تعلق    اجائے گا۔ میر  ۔ اس کا اندازہ آپ کو آگے پڑھ ک ہو ہتھی  کوشش کی  سمونے کی  کو مختصر انداز میں

د  یدبنیا الافتاء، جامعۃ  تعلی   کی   ینطور پر علم  دار  اور  خدمات سر    کی   یسینو  یفتو  میں  الرشید  و تعلم سے ہے 

  گھٹی  ید ہے۔  کاروبار ش   ی فل جار   یم اور ا ہوا ہے  اے )فنانس( کیا  بی  یما   میں  تعلی  یہوں۔ عصر  یتاانجام د

کام    تھا۔اس کے بعد کئی  کے ناکام کام سے کیا  بیچنے  ںیاجھنڈ  عمر میں   پڑا تھا کہ پہلا تجربہ دس سال کی   میں

 ہے۔ آج تک کاروبار سے وابستگی ور ا بھی اور کیے بھی سیکھے

ہے کہ   یہدوستوں کو سمجھاتا ہوں، وہ  سے متعلق کورسز میں  ن ی اکثر اپنے ٹر بات جو میں  یا
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۔سننے اور پڑھنے سے اس کا صرف  کنے سے آتا ہے، سننے اور اور پڑھنے سے نہیں  یکٹسکام پر  بھی  کوئ

کے انداز   ینےد یسر  ر اور کلچ چھوڑنے او  پڑھ لیں  چلانے پر دس کتابیں تصور بنتا ہے۔ مثلاً ہم موٹر سائیکل

جائے۔    کی  یکٹسعملاً پر  ہے جب اس کی  وقت چلتی  چلا سکتے۔ وہ اسی  نہیں  موٹر سائیکل   بھیتب  کو رٹ لیں

فائدہ اس وقت   لیکن  کو آپ پڑھ ک ان سے لطف اندوز تو ہو سکتےہیں  ہے۔ ان مضامی  بھی  ںیہ بات    یہی

  نے اپنے ملکی  میں  جنہی   ہیں   رڈپر اسٹینڈ  عاصول اس موضو  یہ۔  لائی  عمل میں  جب انہیں   لے سکتے ہیں

چلتے کاروبار   یا  وہیں  ہیں  ینبہتر  نئے کاروبار کے لی  یجہاں ا  یہہے۔    کیا  جسٹیماحول کے لحاظ سے ا

اور پہلے    لیجیے   رجسٹر اور پین  یہے کہ ا  یہ۔ کنے کا کام صرف  کارآمد ہیں  بھی  کا رخ منتخب کنے کے لی

صورت حال کے مطابق معلومات جمع    سے نکات نوٹ ک کے اپنی  ۔ ان مضامیمضمون سے شروع کیجیے

لکھ   انہیں اور جو نتائج نکلیں کے مطابق ان کا جائزہ لیجیے تتفصیلا گئی یک د  بیٹھ میں ! اس کے بعدتنہائکیجیے

کی لیجیے نتائج  ان  فیصلے  دبنیا  !  کے  آپ نے مستقبل  میں  پر  ذہن  گے۔  ہوں  سار   رکھیے  کنے  کہ    یگا 

بنا پر بہت    باتوں کی  سمجھ اور لوگوں کی  ۔ ہم لوگ اپنیجائی  باقاعدہ جمع کی  یعنی  چاہئیں  ہونی  عملیمعلومات  

 نکلتا۔ پھر درست نہیں  بھی ۔ان کا نتیجہہوتیں درست نہیں میں جو حقیقت ہیں  فرض ک لیتے یںچی  سی

 کا خادم  آپ

 پراچہ یساو  محمد
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 کاروبار، خطرات اور قابل عمل نکات   نی 

اور ہم سب  ہمہ تن گوش  تھی  آواز نہیں  کوئ  آواز کے سوا ہال میں  کی   ان ۔ وہ کہہ رہے تھے 

۔جو محنت آپ دوسروں کے  اور اپنا کام کیجیے  یےجاب کو چھوڑ  تو اپنی  ؟تھے: "آپ آگے بڑھنا چاہتے ہیں

  ۔ اپنے باس خود  کیجیے   وہ اپنے لی  کتے ہیں  لی

 

  کسی   آپ نے کبھی  ۔ کیاکیجیے  یلکو تبد  زندگی  ۔ اپنیب 

   ترک ک کے اپنا کام کیجیے یتو پھر نوک  ؟ہے؟ نہیں یکھاہوتے د شخص کو امیر پیشہ ینوک 

 

 ۔" اور مالدار ب 

۔ سے سنتے ہیں زاسپیکر یشنجملے ہم اکثر موٹیو یہہاں!  ج  ؟جملے سنے ہیں یہ کہا؟ آپ نے بھی کیا

ہیں آتے  میں  یا  ،وہ  ہال  سی  یا  ،پرشکوہ  کچھ  ہیں  یتےد  نٹیشنیزپر  خوبصورت  شمار،  و  اعداد  کچھ  ۔ 

ہے۔  اپنا کاروبار   ملتی مکمل ہوتا ہے۔ آپ کو ہمت ر سیمینا  یا ںیوکچھ دلکش جملے اور  ،کچھ کھیل ،یںیرتصو

 نظر آنے کا جذبہ، جرات، ستاروں پر کمند ڈالنے کا حوصلہ، دور افق پر چمکتے  ہمت، آگے بڑھنے کی  کنے کی

سب    یامحسوس ہوتا ہے کہ گو  ںیوتو    ہوتے ہیں  اپھر جب آپ اس پر عمل پیر  سب آپ کو ملتا ہے۔ لیکن  یہ

  یں فکر  محنت اور دماغ پر ہر دم چھائ  کا ڈر، دن رات کی  رنےہا  ،زندگی  والی  ینےتھکا د  یسراب تھا۔ ا  یا

  مڑنے کا حوصلہ رہتا ہے۔ کیا  راستہ نظر آتا ہے اور نہ پیچھے۔ نہ آگے  ہیں   لیتی  آپ سے آپ کا سکون چھین

سن   بلکہ آپ بیتی  کہانی  یاس سے پہلے مجھ سے ا  بتاتا ہوں۔ لیکن  ہوتا ہے؟ میں  ںکیو  یہ  آپ جانتے ہیں

 ۔ لیجیے

  چلتی   ی۔ اکیا  نے زنانہ کپڑوں  کا کاروبار کنے کا فیصلہ  ںبات ہے۔ ہم  دو بھائیو  ء کی2015  یہ

ا  ،دوکان کائے پر لی  یا  میں  کیٹمار   ہوئ " کے نام سے  کسفیب   بی  ینمال ڈالا اور اللہ کا نام لے ک "او 

د تو میں  کام میں  ۔ چھوٹا بھائیاکام شروع ک  ا  ماہر تھا  و کتاب  کا شعبہ  سنبھال سکتا تھا۔    مارکیٹنگ  ور حساب 

اچھے سے   ،چلائ  کمپین  یااشتہارات بنائے، سوشل میڈ  ،سال تک اس کاروبار پر دونوں نے محنت کی  یا
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نقصان کے ساتھ اس دوکان کو بند    صفر نکلا۔ کافی  سال بعد نتیجہ  ۔ لیکنا یدکا مال خر  یٹاچھا اور کم سے کم ر

 تھے؟   کے اسباب کیا کام نا  اس کی کنا پڑا۔ جانتے ہیں

اور پھر    تھیں  دوکانیں  کئی  تھا۔ اول تو کپڑے کی  دہیابہت ز  کمپٹیشن  میں  اس مارکیٹ . 1

  میں  اس کمپٹیشن  نئے کاروبار کے لی  یتھے۔ ا  کپڑے رکھ لی  کے دو بڑے سپر اسٹورز نے بھی  ی قر

د  ہ  یتکم تعداد کے ساتھ مقابلہ کنا نہا  گاہکوں کی   دوکاناور اس    یکھتےمشکل تھا۔ گاہک آتے، کپڑے 

 کتے۔  لیا جہاں سے وہ ہمیشہ یاجہاں مال سستا ہوتا  سے لیتے

ا . 2 جن کے پکے   تو مناسب تھی  ان کے لی  گلی  یہ۔  تھی  میں   گلی  اندر کی  یدوکان 

 ۔بالکل مناسب نہ تھی نئے کاروبار کے لی  یا کسٹمرز بنے ہوئے تھے لیکن

   بجلی  ،یہدوکان کا کا .3
ہ 

 کا بل، 
ی 
 ر 
لپ
سب اخراجات بہت   یہ  ل،اور راستے کا فیو  یسیلر  کی  

  ادا کنے ہوتے تھے۔ دوکان سے آنے والی سے اکثر مستقل اخراجات تھے جو ہر مہین  تھے۔ ان میں دہیاز

 ۔کم تھی کافی  ان اخراجات کے مقابلے میں آمدنی

ا   ان کو  کاروبار  اس  اسباب نے  کی  یتمام  کیا  سال بعد نقصان  لا کھڑا  پر  اسے   اس سطح   جہاں 

اور    گیا  دوکانوں کو فروخت کیا   ی۔ مال اونے پونے دوسر دوکان بند ہو گئی  یہ  ںیوبرقرار رکھنا ناممکن تھا اور  

 اس کا نقصان الگ ہوا۔  

۔ ہم نے  یابہت فائدہ د  ہمیں  میں  جنہوں نے آگے زندگی  سبق سیکھے   کاروبار سے ہم نے کئی  اس

ا کیا  زیکٹرکنٹر  ینا  یٹسا  سییسوالحمد  شروع  کام  کا  نام سے کنسٹرکشن  بنا  یکلمیڈ  ،کے  چلا  یااسٹور   ، یا اور 

خر  ،کیا  یند  کا لین  پراپرٹی کیا  ایدبھوسہ  می   اور فروخت  میں  چ اور  کار یہسرما  فنڈز  اوقات  کی  ی   بسا  ۔ 

ہے    نہیں   ی صرف ہمار   کہانی   نقصان کی  تر آگے بڑھتے رہے۔ نئے کاروبار میں  دہیاز  ہوا لیکن   نقصان بھی

 ۔  مل سکتے ہیں بڑے مشہور نام بھی بلکہ آپ کو اس حوالے سے کئی
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نکتے کو   سے کسی ہے۔ان میں ی غور رکھنا ضرور  یرنکات کو ز  کئی ابتدا کے لی نئے کاروبار کی  کسی

ہو،    نقصان ہ  کہ ہمیشہ  نہیں  ی ہے۔ ضرور   یتانظر انداز کنا کاروبار کو نقصان کے خطرے سے دوچار ک د

 ۔نظر ڈالتے ہیں ی! ان نکات پر انقصان کا خطرہ بہرحال سر پر منڈلاتا رہتا ہے۔ آئیے لیکن

 ! جائزہ لیجیے   اپنا 

کی   بھی  کسی ضرور   کاروبار  پہلے  سے  اپنی   ی ابتدا  آپ  کہ  اپنی   ں،صلاحیتو  ہے  وقت،    اپنے 

 انو
ی 

،

 

ٹ

 

مٹ

 

سٹ
اپنی  اپنی    اور  ک کا جائزہ لیں  ںیوکمزور   مہارت  کا جواب تلاش  ان سوالوں   آپ    کہ کیا   یں۔ 

مہارت ہے؟ آپ کے پاس    اور آپ کو کس کام میں  ہیں  کیا  صلاحیتیں  اگر ہاں تو آپ کی  ؟بزنس ک سکتے ہیں

اور   ںخامیا کیا کیا  ہوگا؟ آپ میں   رقم اگر ڈوب جائے تو کیا  یہرقم ہے؟   کتن   لگانے کے لی اس کاروبار میں 

ا  ؟ہیں  ںیاکمزور  د  انمید  بہت وسیع  یان سوالات کے جوابات آپ کے سامنے  گے۔ آپ    یںکھول 

 گے۔ اگلے تمام کام آسان ہو جائی کے لی

 ! یں تلاش ک   یا آئیڈ 

پر کوئ  ہوتی  دوہ بنیا  لخیا  یا  یاآئیڈ  ی کاروبار  کتا ہے۔ بعض    ی کاروبار   ہے جس  کاروبار  شخص 

۔  ہیں  اور آپ کے روابط کافی  ر ملازم منسلک ہیںبزنس سے بطو  یہوتا ہے کہ آپ ا  کافی  یہاوقات صرف  

ا  ۔ لیکنہو سکتے ہیں  بآپ کامیا کو اپنے کاروبار   نہیں  یسااکثر  ہوگا کہ   یکھن د  یہ  علاقے میں  ی ہوتا۔ آپ 

ک رہے ہیں  وہ چی   ضرورت ہے؟ علاقے میں  کی   لوگوں کو کس چی   کیا  آپ اس میں   ؟کتنے لوگ فراہم 

  ؟گے کہ لوگ آپ کے پاس آئی جدت لائی

 ! پلان بنائیے   بزنس 

شروع    بزنس کیس  یہ۔ آپ آج  اور اس پر اپنے کاروبار کے تمام نکات لکھ لیجیے  کاغذ لیجیے  یا

  ؟ ہیں  یکھتےآپ اپنے کاروبار کو کہاں د  گے اور مستقبل میں  یںاستعمال ک   بچت کا کیس  اپنی  ؟کنا چاہتے ہیں
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 ۔ گامددگار ہو آگے بڑھنے میں آپ کے لی یہ۔ ک لیں یرکے ساتھ تحر سب تفصی  یہ

 ! پلان بنائیے   معاشی 

شذ و نادر ہوتا ہے کہ    یہہے۔    ی ضرور   یتپلان نہا  شروع کنے سے پہلے اس کا معاشی  بزنس

دوران ہ ر پہلے سال کے  کاروبا  کا  د  آپ  اور کوشش کنی  لگے۔ کاروبار کے لی  ینےمنافع    سرتوڑ محنت 

نے   پمنافع شروع ہوتا ہے۔ آ  سال میں  ےتیسر  یاجا ک دوسرے سال کے اختتام    ہے ۔ پھر کہیں  تیپڑ

رقم    آپ کے پاس کتن   ؟کھڑے رہ سکتے ہیں  میں  سال تک مارکیٹ  آپ تین  خود سے سوال کنا ہے کہ کیا

گے    ہوں گے؟ آپ جو کچھ بیچیں  آپ کے اخراجات کیا  ؟رقم کہاں سے آئے گی  ہے اور کاروبار کے لی

)وہ    نیوا  یہوگا؟ آپ کو بر  ہے؟ آپ کا نفع کیا  ہوتی  فروخت کیا  ہے اور قیمت  ہوتی  کیا  یدخر  قیمت  اس کی

اس سارے    کیا  ؟ہوگی  کنی  سیل  کتن   ہے( تک پہنچنے کے لی  برابر ہو جاتی  نکتہ جہاں اخراجات اور آمدنی

برداشت  عرصے میں اخراجات  اپنے گھر کے  ک سکیںآپ  اپنے      آپ  ہوگا جہاں  سا نکتہ  کون  وہ  گے؟ 

ا  یہگے؟      سمجھ ک واپس پلٹیں  کاروبار کو نقصان میں کے ساتھ    اور اس کا گہرائ  ک لیں  یرتحر  جگہ  یسب 

کہ آپ کے معاشی  دیا۔  جائزہ لیجیے  یتنقید کی   رہے  ڈپر   یکمزور   پلان  دوسرا مطلب    ، یشربلڈپر  ،یشنکا 

 ۔ سے مرتب کیجیے ط بہت احتیا یہہو سکتا ہے۔ لہذا   بھی تفکرات اور تباہ

 ! معلومات لیجیے   اور قانونی   شرعی 

  قانون کے سامنے پی   ینپلان کو علماء کام اور ماہر  مرحلے پر اپنے بزنس پلان اور معاشی  اس

اور اپنے پلان  ۔ کام شروع کنے کے بعد مشکلات کا شکالے لیجیے  رہنمائ   ک کے ان سے تفصیلی ر ہونے 

 جائے۔  اسے درست ک لیا ہ ہٹنے سے بہتر ہے کہ ابتدا میں سے پیچھے

 ! تلاش کیجیے   جگہ اور ٹیم   مناسب 

  چین  اور کچھ نامناسب۔ مثلاً اگر آپ ہوٹلز کی  ہیں   مناسب ہوتی   کچھ جگہی   کاروبار کے لی  ہر
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ہو تو بظاہر   مارکیٹ  اس کی  ہ  میں  ی جب کہ قر  جائی  پارٹس لے ک بیٹھ  کے اسپئیر  ںیوگاڑ  نکے درمیا

  کام میں  کے۔ اگر آپ  مناسب افراد مختلف ہوتے ہیں  طرح ہر کام کے لی  ہوں گے۔ اسی  آپ ناکام ہ 

ناکام رہے گا چاہے وہ   تلخ مزاج ملازم ہمیشہ  یرکھتا ہے تو ا  اہمیت  دہیاگاہک کو خوبصورت الفاظ سے لبھانا ز 

 ۔ سے کیجیے لکا انتخاب خیا ہو۔ لہذا جگہ اور ٹیمنہ   ںکیو محنتی کتنا ہ

 ! سسٹم بنائیے   اکاؤنٹنگ 

گاہک کو اس پر رضا    ،سجائی  دوکان میں   ،اسے لے ک آئی  ، یںتلاش ک   چی   ،یںمحنت ک    آپ

  ہوگا؟ اگر آپ مہین  نہ ہو تو اس کاروبار کا فائدہ کیا  یجس پر وہ آپ کو پڑ  یںد  پر بیچ  اور اس قیمت   یںمند ک 

تو    کے اختتام پر کچھ  اور مہین  رقم نکالتے رہیں   کے دوران مختلف اخراجات کے لی کام سود مند    یہ نہ بچے 

نکالتا    ملازم پیس   نیمابے ا  یا  اور آپ کا کوئ  یں محنت سے کام ک   سمجھا جا سکتا ہے؟ اگر آپ انتہائ  کیس

اور اس کا اور اپنے پاس    مناسب اکاؤنٹنگ سسٹم لگائیے  کوئ  بچے گا؟ لہذا اپنے کاروبار میں  تو آپ کو کیارہے  

تو فوراً چوکنا ہو جائیے  ذرا سا بھی  ۔ اس میںرہیے  سے جائزہ لیتے  موجود نقد رقم کا گہرائ ۔  فرق نظر آئے 

 ۔ہے۔ اسے ضائع نہ کیجیے بیکامیا  آپ کی  یہیہے اور  اپنی رقم آپ کی آپ کی

 ! کیجیے   مارکیٹنگ   کاروبار کی   اپنے 

  ۔ اس کیکیجیے  مناسب مارکیٹنگ  تو اپنے کاروبار کی  جب کہ آپ کاروبار شروع ک چکے ہیں  اب

گے   آپ کے گاہک بنتے جائی  یجلد  اتنا ہ  مؤثر ہوگی جتنی مارکیٹنگ ۔ آپ کیجانب لوگوں کو راغب کیجیے

  ۔ غی رکھیے  نظر  اپنے بجٹ پر خصوصی  کنے میں  گے۔ البتہ مارکیٹنگ  جانب آتے جائی  اور آپ منافع کی

 ۔ یت د فائدہ نہیں آپ کو کوئ مارکیٹنگ ی ضرور 

 ! کیجیے   یہ تجز 

۔ آپ نے کہاں جانا  کیجیے   یہکے ساتھ تجز  سے گہرائ   یےکچھ عرصے بعد اپنے کاروبار کا ہر زاو   ہر
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 سمت درست ہے؟ کہیں   )فروخت( کی  سیل  آپ کی  ؟ہیں  ب آپ کامیا  کیا  ؟جا رہے ہیںتھا اور آپ کہاں  

 ؟ ہو رہ تو نہیں غلطی کوئ

  رہیں   ب تو ان شء اللہ آپ کامیا  کاروبار شروع کتے ہیں   نکات پر عمل ک کے اگر آپ نی   ان

مطمئن رہے    آپ کا دل اور ضمیر  لکھا ہوتا ہے۔ اگر آپ کو نقصان ہوا تب بھی   گے۔ نفع نقصان مقدر میں 

  میں   مضامی  گے۔ ان نکات پر ہم ان شء اللہ اگلے  نکال سکیں  گا اور آپ خود کو اس نقصان سے باہر بھی

 جاتا ہے۔  کیا  اور اسے کیس ہیں  اقسام ہوتی کتن   گے کہ ہر کام کی  یںگفتگو ک  تفصیلی
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 ! لیجیے وع کنے سے پہلے اپنا جائزہ  شر   کاروبار 

ا  سائٹس میں  ی و  ینمشہور تر  کی  دنی  یہبے" کا نام تو سنا ہوگا۔     ینے "ا  آپ ہے۔     یسے 

  ی ا ،درج کیجیے ںو خامیا ںخوبیا اس کی ،بنائیے یرتصو کی چی  جہاں سب بکتا ہے۔ اپنی  بھرپور مارکیٹ یا

گے۔ جو سب سے    جائی  تے لگا  گے اور بولی  والے آئی  ۔ لینےیجیےرکھ د  کے لی  اور بیچنے  مقرر کیجیے  قیمت

بے"    ی اور "ا  سائٹ کو "آکشن سائٹ" کہتے ہیں   ی و  یسی لے گا۔  ا  ید کو خر  لگائے گا وہ اس چی  بولی  دہیاز

ا  کی اشی   ہوتی  یند   لین  کی  وں جہاں مختلف چی   آکشن سائٹس ہیں  کئی  یسیطرح   شمار  روزانہ  بے  اور   ء ہے 

 ۔ہیں جاتی اور بیچی ییدخر

اچھا ہو    ہ  ک سکتا۔ لہذا کیا  ساتھ استعمال نہیں  یسائٹس ا  ی سب و  یہوالا   اور بیچنے  اریدخر  ہر

جگہ جمع ک دے؟ لوگ اس پر    یا   یٹاسائٹ ہو جو ان تمام "آکشن سائٹس" کا ڈ  ی و  یسی ا  یکہ اگر ا

 یا آئیڈ  یہ ہو؟  یعےاشتہارات کے ذر   یا  پر فیس  ی اریداس خر  آمدنی  سائٹ کی  ی اور و  یںک   کیا  ی اریدخر

   اراور لیکچر  معروف بلاگر، پبلک اسپیکر  لخیا   یہیدلکش معلوم ہوتا ہے  اور   

سک

 

ی

 " کے ذہن میںی"پال براڈز

پولینڈ  یاآ پال  رہائشی  تھا۔  "  ہیں  کے  نام اور   لاجک"  سی  سافٹوئیر  لونار  کے  ہیں  یا  ہاؤس  کمپیواو    ٹر ۔ 

  ۔ کاروبار کی کا خاصہ ہیں  پرکشش شخصیت   ان کی یننگبلڈن، کوچنگ اور ٹر  مہارت، ٹیم  پروگرامنگ میں

 ۔رکھتے ہیں صلاحیت اور ورکز کو ساتھ لے ک چلنے کی  کے اسرار و رموز سے واقف ہیں دنی

"اوورٹو"    بات ہے۔ پال نے اپنے کچھ ملازمت پیشہ  ء کی2008  یہ دوستوں کے ساتھ مل ک 

  کو جمع کتی   تتفصیلا  کی  ںمیجو مختلف نیل   سائٹ تھی  ی و  یا  یہ۔  رکھی   دبنیا  کاروبار کی  یکے نام سے ا

دتھی کو سنبھالتے تھے۔   سائٹ  اس  ٹائم  پارٹ  دوست  کے  ان  اور  پال  پاس   کےان    یکھتےد  ہ  یکھتے۔ 

اور کچھ ہ کلائنٹس و  آپ جانتے ہیں  کیا  ۔ لیکنسائٹ نفع بخش بن گئی  یہ  عرصے میں   آنے لگے    یکہ 
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آلات اور کوڈز   ،یںتار  ٹر،بڑا اور بھدا سا کمپیو یہوتا ہے؟ ا کیا کے پیچھے یناسکر خوبصورت سی سائٹ کی

ا پر مشتمل  جال  وئیر  ی کے  چی   یہ۔  سافٹ  ا  یںسب  ک  کہلا  ی مل  ہزاروں  ہیں  تیسرور  ۔روزانہ 

سرور پر لوڈ ڈالنا   نے جلد ہ  تتفصیلا  کی ءوالوں کے بھاؤ تاؤ اور اشی کے جمگھٹ، بیچنے اروںیدخر ں،مینیل 

وجہ سے    لوڈ کی  ٹرکمپیو  آ جاتا اور کبھی  ر یرا  کوئ  میں  سافٹ وئیر   ، کبھی  ہارڈ ڈسک بھر جاتی  ۔ کبھییاشروع کد

و د  ی سست ہو جاتا۔  ک  اور  یاسائٹ نے اکثر بند رہنا شروع  اور اس کے دوست جاب سے آتے  ۔ پال 

ختم کتے تو    ریرا  یان کے پاس وقت کم ہوتا تھا۔ وہ بمشکل ا  سائٹ کے ساتھ جت جاتے۔ لیکن  ی و

اور وہ اس  سے تھک چکے تھے۔  وہ  مستقل کام کنا پڑ رہا تھا    آ جاتا۔انہیں  ادوسرا آ جاتا، وہ ختم ہوتا تو تیسر

نکلتا    وقت نہیں  کلائنٹس کے لی  یداس قدر مصروف رہتے تھے کہ ان کے پاس مز  مرمت میں  سرور کی

 ۔ کا شکار ہو گیا  کاروبار ناکام  یہ ںیواور  یپڑ  سائٹ بند کنی ی و یہ انہیں ء میں2009 ی تھا۔  آخر کار جنور 

   پال

سک

 

ی

۔ ان دوستوں کے  بتاتے ہیں  کمی  وجہ وقت کی  یدبنیا  کی  کام نا  اپنے اس کاروبار کی  یبراڈز

کہ وہ اس   تھی  نفع بخش نہیں  سائٹ اتنی  ی بہت کم وقت بچتا تھا اور و  پاس جاب کے بعد اس کام کے لی

  ہ   یہ۔انہوں نے اس کام کو شروع کنے سے پہلے اس بات کا تجزملازمت ترک ک سکیں  اپنی  کے لی

کتنا وقت درکار ہے اور جب اس سائٹ نے وقت مانگا تو وہ نہ دے   اس کام کے لی  تھا کہ انہیں   کیا   نہیں

جو بعد    ہیں  یتےبنا کام شروع ک د  کا جائزہ لی   ںصلاحیتو   ۔ ہم اپنا اور اپنیکام ہم لوگ کتے ہیں  یہیسکے۔  

  ابتدا سے پہلے ہمیں  روبار کی نئے کا  کہ کسی    ہیںیکھتےد مشکلات کا باعث بن جاتا ہے۔ آئیے  ہمارے لی  میں

 ۔ چاہیے کا جائزہ لینا  وں کن چی 

 ؟ کنا چاہتے ہیں   ں کاروبار کیو   آپ 

اہم سوال    سب اور سب سے  کنا چاہتے ہیں  یہسے پہلا  وجہ سے  کاروبار کس  آپ  کہ    ؟ہے 

  تو اس کی   کو قبول کنا چاہتے ہیں   ی اور محنت کا نام ہے۔ اگر آپ اس ذمہ دار  ی مکمل ذمہ دار  یکاروبار ا
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وجہ ہونی ا  ۔ فرض کیجیےچاہیے  واضح  کی  ،جاب  کتے ہیں  اچھی  یآپ  اس سے    تیاتمام ضرور   آپ 

  اور آپ اپنی   ہیں  یتےبھرپور وقت د  آپ اپنے گھر والوں کو بھی  ،ہیں  ہو جاتی  ی سے پور   شدہ آمدنی  حاصل

د  صحت پر بھی آپ پارٹ ٹائم    ۔ اس کے لیکو کچھ بڑھانا چاہتے ہیں  آمدنی  آپ اپنی  لیکن  ہیں  یتےتوجہ 

 جگہ انو  صحیح  کسی   ،ملازمت ک سکتے ہیں  کوئ
ی 

 

 

ٹ

 

مٹ

 

سٹ
۔آپ  پڑھا سکتے ہیں  میں  ادارے   کسی   یا  کا سوچ سکتے ہیں  

  آپ کے لی  یہملازمت کو۔    آپ کی  یاتو آپ کو کھا جائے گا اور    یا  یہناموزوں ہے۔    کاروبار انتہائ  کے لی

 متاثر ک دے گا۔  کو بھی  زندگی خاندانی خاصی اچھی  اور تفکرات کا باعث بن جائے گا اور آپ کی ںنیویشاپر

اپنی  ہاں رہے، آپ کے پاس    نہیں  آپ ملازمت ک ہ   یا  ہیں   جاب سے خوش نہیں  اگر آپ 

اور آپ اس کی کا اچھا موقع ہے   کا نام لے ک کاروبار شروع ک    رکھتے ہیں  بھی  صلاحیت  کاروبار  اللہ  تو پھر 

 کوئ  نہ تو کاروبار پورا ک سکتا ہے اور نہ ہ  ۔ انہیںہوتیں  ختم نہیں  خواہشات کبھی  رہے کہ انسانی  دیا۔  یجیےد

 ۔ خواہشات کو نہیں ،لائیے کو تیاغور صرف ضرور یرملازمت۔ لہذا ز

 ؟ کاروبار ک سکتے ہیں   آپ 

  محنت اور لگن سے آگے بڑھتا ہے اور بروقت درست فیصلے   یہنفع اور نقصان کا نام ہے۔    کاروبار 

ک    فیصلہ  ی عمل کے فوائد و نقصانات سوچ ک فور   آپ کسی  کہ کیا  ۔  اپنا جائزہ لیجیےکتے ہیں  اسے سمت مہیا

اور طبیعتہر شخص کا مز    ؟سکتے ہیں کہ    یسی ا  طبیعت   ہے۔ اگر آپ کی  دوسرے سے مختلف ہوتی   اج  ہے 

 کیسا  کہ آپ دباؤ میں  یکھی د  یہ  ک سکتے۔  نیز  تو آپ کاروبار نہیں  یںراہ دکھائے اور آپ عمل ک   آپ کو کوئ

آ سکتے ہیں  کئی  ،اور عملی  قانونی  ،معاشی  کاروبار میں  ؟کتے ہیں  ر اختی   یہرو  دباؤ  دباؤ کی طرح کے  اگر    ۔ 

  یہ ۔ اس کے ساتھ ساتھ  جانب نہ جائی ہے کہ آپ کاروبار کی  ک سکتے تو پھر بہتر نہیں  آپ فیصلہ حالت میں

اتنا فارغ وقت ہے کہ آپ کاروبار کو دے سکیں  یکھی د  بھی ا  ؟کہ آپ کے پاس    چی  کل وقت   ی کاروبار 

آنے    ۔ آپ کو پی یںنہ ک    ک ہرگز فیصلہ  یکھمان سکتا ہے۔ دوسروں کو د  بارہ سے چودہ گھنٹے بھی  یہہے۔  
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 ہے ۔  بالکل مختلف ہو سکتی لصورت حا  والی

 ہے؟   مہارت کس شعبے میں   کی   آپ 

ا  اگر کا باعث    تباہ   یہتو بطور روزگار    اسے کنا چاہتے ہیں   لیکن   ہیں  نہیں  کام جانتے ہ  یآپ 

جاتا    کیا  کام کیس  یہجانتے کہ    آپ نہیں  لیکن  ۔ مثلاً آپ موبائل فون کا کاروبار کنا چاہتے ہیںبن سکتا ہے

د  کیا  کیا  ہے؟ موبائل میں موبائل    ؟گاہک کے سوالات کس قسم کے ہوتے ہیں  ؟جاتے ہیں  یکھےفنکشن 

عام شخص سے موبائل    آنے والے کسی   میں  اور ان پر کتنا نفع ممکن ہے؟ مارکیٹ   سستے کہاں سے ملتے ہیں 

  پر کیا  قیمت  ماڈل کب آنے والا ہے اور اس سے اس ماڈل کی موبائل کا اگلا نی ہے؟ کسی  نایدخر میں کس قیمت 

ان تمام چی  کو  دورانلگ سکتے ہیں  مہین  کئی  کنے میں  کا تجربہ حاصل   وں اثر پڑے گا؟ آپ  اس  تمام    ۔ 

خود کنے ہیں  آپ نے  برداشت کنے ہیں   اور نقصانات بھی   اخراجات  تمام    ۔ عینخود  کہ  ممکن ہے 

  ہے اور اس وقت آپ کسی   نہیں  کام آپ کے لحاظ سے موزوں ہ  یہتجربات کے بعد آپ کو اندازہ ہو کہ  

آپ کو مہارت حاصل   جس میں  کیجیے  شعبے میں  نہ جا سکتے ہوں۔ لہذا کاروبار اسی  جانب بھی  نئے کاروبار کی

 ہے۔

 ؟ ہیں   کیا   صلاحیتیں   کی   آپ 

  مارکیٹنگ  کے کاموں میں  یٹیل۔ مثلاً رکا تقاضا کتے ہیں  ںصلاحیتو  کاروبار مختلف قسم کی  مختلف

  ہے، پراپرٹی  ہوتی  بہت مفید  صلاحیت  کی   ی اریدخر  سستی  لیکن  ہوتی  درکار نہیں   دہیاز  صلاحیت  کی  سیلز  یا

اور کنسٹرکشن کے کام میں  کام آتی  صلاحیت  کی   اور سیلز  مارکیٹنگ  میں  یلنگڈ   صلاحیت  کی  مینجمن   لیب   ہے 

داخل   اس کاروبار میں  بھی  ۔ کبھیجگہ لکھ لیجیے   یا  اور انہیں  کا جائزہ لیجیے  ںصلاحیتو   اہم ہے۔اپنی  یتنہا

اور  جگہ درج ک لیجیے یا بھی ںیااور کمزور  ںخامیا اپنی  کے مطابق نہ ہو۔ نیز ںصلاحیتو  نہ ہوں جو آپ کی

 ؟ گی آئی آڑے تو نہیں میں  بار اس کارو ںیاکمزور  یہ کہ کیا  یکھی د
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جس کا آپ کو    ہیں  کاروبار کے مطابق نہیں  یسےا  بھی  کسی  صلاحیتیں  ہے کہ اگر آپ کی  یہ  سوال

آپ کو   صورت میں  یسیا  ؟یںک   ہے تو پھر کیا  نہیں  موقع مل رہا ہے اور آپ کے پاس ملازمت کا موقع بھی

بات   کے ضمن میں بلڈن  فرد درکار ہوگا۔ اس پر ہم ان شء اللہ ٹیم یکا حامل ا  ںخود سے مختلف صلاحیتو 

 گے۔  یںک 

 ہے؟   کے پاس رقم کتن   آپ 

  رقم کے کمیش   کسی  ۔آپ بغیر کاروبار مختلف قسم کے ہوتے ہیںضرورت کے لحاظ سے  کی  رقم

جس سے    ہوگی  رقم چاہیے  تو آپ کو اتنی  سروس فراہم کنا چاہیں  کوئ  ،کے طور پر کام ک سکتے ہیں  یجنٹا

اور اگر    ہوگی  رکار رقم د  دہیاکچھ ز  کے لی  نےیدکا کام کنا ہو تو مال خر  یٹیل ر    ،سکیں  یدآپ اپنے آلات خر

۔  ہوگی  رقم چاہیے  دہیاہو تو بہت ز  لینی  شنبی   یڈسٹر  یا  یجنسیا  کوئ  یاہو    لگانی  یکا کام کنا ہو، فیکٹر  ہول سیل

وہ رقم ہے جو براہ راست کاروبار میں  یہ  لیکن ۔ اس کے علاوہ آپ کو کاروبار چلنے تک کے  لگے گی  صرف 

)کا  ی کاروبار  اخراجات بھی(  ہغیو  بل، تنخواہیں  ،یہاخراجات  اپنے    اور گھر کے  لہذا  درکار ہوں گے۔ 

 :پاس موجود رقم کا دو لحاظ سے جائزہ لیجیے

 وہ رقم آپ کے پاس موجود ہے؟ رقم درکار ہے؟ کیا   آپ کو کتن  . 1

کہ    تو نہیں  یساا  گے؟ کہیں  یںک   ہے تو آپ کیا  ڈوب جاتی   اگر وہ رقم اس کاروبار میں . 2

  ہو جائے؟مشکل  گزارنا ہ زندگی آپ کے لی

  کنا آسان ہو جاتا ہے۔ نیز یمنصوبہ بند  یدمز سے کاروبار کی  بالا تمام نکات کا جائزہ لینے مندرجہ

 ۔ نقصان سے آپ محفوظ رہ سکتے ہیں ی پر کاروبار  دبنیا کی کمی مہارت کی یارقم  ،وقت، صلاحیت
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 ؟یں ک   ر تی  کیس   یا بزنس آئیڈ    کاروبار کے لی   نئے 

رہے  شب تھی  ی تار   یا  ء کی2004  یہ ک  کام  رات گئے تک  دونوں حسب معمول  وہ  ۔ 

جتے ہوئے    گھنٹوں سے اس میں  سائٹ پر تھا اور دونوں کئی  ی و  یسے متعلق ا   اسٹی   تھے۔ کام رئیل

تھا لہذا    باقی  ابھی  چوہے دوڑ رہے تھے۔ کام بھی  میں  ۔ پیٹتھی  اب بھوک محسوس ہونے لگی  تھے۔ لیکن

ہوٹل سے   نہ کسی  ں: "کیویاآ  لخیا  یا  ہوتا تھا۔ اچانک ان کے ذہن میں  نہیں  اپید  کا سوال ہ  نےجاباہر  

الگ انکشاف ہوا۔ ہر ہوٹل کا    یتو ا   جب عمل شروع کیا  تو اچھا تھا۔ لیکن   ل جائے؟"خیا  کھانا گھر منگوا لیا

 

م

 
ی 
 

 

ی
  
ٹ
ا  و  تھے۔  محدود  کھانے  کے  اس  اور  سے    یا  یمختلف  اس  کنا،  کال   کو 

م

 
ی 
 

 

ی
  
ٹ
کے    و   اس  پوچھنا، 

کٹھن اور وقت طلب تھا۔ اگر    سب انتہائ  یہبتانا،    تفصی   کارڈ کی   ٹی رکھنا، اسے اپنے ک   دیامندرجات  

ا  وہ وقت تھا جب ان میں  یہیتو باہر کھانا کھانے نہ چلے جاتے؟    تھی  کنی  یدرد سر  ہ  اتنی کے    یسے 

 ۔یاآ  ل کاروبار کا خیا ینبہتر یا ذہن میں

دو کمپیو  ستیار   یک امر   کہانی  یہ!  رکیے  ذرا  ہے۔ ان کے نام "میٹ  پروگرامرز کی  ٹر شکاگو کے 

اور "مائک انیمیلو کام   پاکستان میں  کمپنی  یہ۔ آپ "فوڈ پانڈا" کے نام سے واقف ہوں گے۔  " ہیںانزیو" 

   ،ہے۔ موبائل اٹھائیے  ہے اور گھر گھر کھانا پہنچاتی  کتی 

م

 بے شمار ہوٹلوں کے 
ی 
 

 

ی
  
ٹ
  ،سے انتخاب کیجیے  میں  و ز 

  ہوا تھا۔ "میٹ تصور اتنا عام نہیں  یہ ء میں 2004 آپ کے گھر ہوگا۔ لیکن میں یراور کھانا کچھ د یجیےآرڈر د

  ینٹسر یسٹوتھا: "اگر ان تمام ر  یہ لآنے والا خیا " کے دماغ میںنیمیلو

م

 کے 
ی 
 

 

ی
  
ٹ
جائے،  یاجگہ ک د یکو ا و ز

وہاں سے تفصیلا ک   ،لیں  تلوگ  گھر بیٹھےیںآرڈر  اور  لیں    ک  حاصل  کیا  کھانا  زبردست سلسلہ    ہ  تو 

۔ شکاگو  کی  سے ترقی  ی نے بہت تیز  اور اس کمپنی  رکھی  دبنیا  کی  نے "گرب ہب" کمپنی  لہوگا!"اس خیا

اور سوا لاکھ   صارفین  ی دو کوڑ کے قر   ء میں2019کے    اس کمپنی  شروع ہونے والی  ء میں2004سے  
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ر   کمپنی  ی کے قر امر  کمپنی  یہتھے۔    رانیست سے منسلک  خدمات    شہروں میں  3200کے    یکااس وقت 

 ہے۔ یسے ا میں ںاور مشہور کمپنیو یبڑ کی یکاامر یہہے۔ اس وقت  سرانجام دے رہ

تصور ہوتا ہے جس کے گرد    یوہ مرک  یہ" کہلاتا ہے۔  یا"بزنس آئیڈ  لخیا  یدکاروبار کا بنیا  کسی

کتا    مہیا  یتحر  کام کنے کی  میں  انخاص مید  شخص کو کسی  تصور کسی  یہیپورا کاروبار گھوم رہا ہوتا ہے۔  

ا  یاہے۔ بزنس آئیڈ   اور کوئ  ملتیں  نہیں   ءاشی  خالص  علاقے میں  ہوتا ہے۔ مثلاً کسی  لسادہ سا خیا  یعموماً 

  ہے۔ لیکن  یابزنس آئیڈ  یا  یہدوکان کھولنے کا سوچے تو    انڈوں کی   یسیاور د  خالص دودھ، دہ   ںیہ فرد  

۔  ہے جو بہت سے لوگ کتے ہیں  ہوتی  وہ غلطی ہ ینااور کام شروع ک د پر اکتفا ک لینا یےصرف اس آئیڈ

کا اصل چہرہ ظاہر ہوتا    نوکاور  تراش خراش کنے    کافی  کی  یےبزنس آئیڈ اس  پلک سنوارنے کے بعد 

 ہے۔

 ہے:   جاتی   طرح رکھی   عموماً تین   د بنیا   نئے کاروبار کی   کسی 

۔ اب آپ اپنا کاروبار  طرح جانتے ہیں  اور اپنے کام کو اچھی   جگہ ملازم ہیں  آپ کسی . 1

 ۔ شروع کنا چاہتے ہیں

اور آپ اسے کاروبار کی   یاآ  لمنفرد خیا  یااچھوتا    یا  آپ کے ذہن میں . 2 شکل    ہے 

 ۔چاہتے ہیں یناد

کو    یا   اور کسی   جا رہے ہیں  کہ کون کون سے کام کیے  ہیں  یکھتےد  آپ بازار میں .3 کام 

 ۔ ہیں ک لیتے  ر اختی

ہے  اور ان کے مسائل اور فوائد    جاتی   اور محنت کی  پر مختلف انداز سے تحقیق  ںیقوطر  ںتینو  ان

 جاتا ہے۔  کو تلاش کیا
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 : جانب منتقلی   سے کاروبار کی   ملازمت 

رکھنا    دبنیا  کاروبار کی  میں  ان مید  اور اسی  طرح جانتے ہیں  اپنا کام اچھی  ،ملازم ہیں  آپ کہیں  اگر

 کام کنے ہوں گے:  یہتو آپ کو  چاہتے ہیں

 : تحقیق   ۔ ابتدا سے متعلق مسائل کی 1

۔ بعد  ہے تو شروع کے چند سال اس پر بہت کٹھن ہوتے ہیں  جاتی  ابتدا کی   کاروبار کی  کسی  جب

۔ لہذا  ہیں  ہوتی  مالک نے جھیلی  ہوتے جو ابتدا میں  آنے والے اکثر ملازم ان مشکلات سے واقف نہیں  میں

کاروبار کی کام  کی  اپید  ابتدا میں  سب سے پہلا  والے مسائل  ا  تحقیق  ہونے   ی کنا ہوتا ہے۔ مثلاً آپ 

ہوں اور ڈاکٹر   منیجہاں آپ مالک اور ا  ہسپتال بنانا چاہتے ہیں یاور اب ا ہیں  منیجر یشن آپر ہسپتال میں

 : مسائل سامنے آتے ہیں   یہطور پر  ابتدائ حصہ ہو۔  ہسپتال بنانے میں یآپ کا فیصد میں فیس  ز کی

 یشن رجسٹر •

 جو نئے ہوں( کم آتے ہیں ہسپتالوں میں  یسے ا تلاش )عموماً ڈاکٹر ڈاکٹرز کی •

 کنا آلات مہیا ی تمام ضرور  ہسپتال کے لی •

ا  کوئ  گے۔ ان میں  آئی  مسائل آپ کے سامنے بھی  یہ ہو سکتا ہے جو پہلے کم ہو    بھی  یسامسئلہ 

 ہو۔  ہوئ  لگی یامپورٹ پر پابند  آلات کی ی ضرور  یاہو  مشکل ہو گئی  یشن اب بڑھ چکا ہو مثلاً رجسٹر لیکن

 جانچ:   ۔ کام سے متعلق مسائل کی 2

ماہر    ہے اور وہ اس میں  کا سمت جانتا ہے۔ مثلاً اس کا کام سیلز  یصرف ا  اوقات ملازم کام کی  بسا

نمٹا جاتا   کے مسائل سے کیس   ہے؟ ٹیکس  ( کہاں سے ہوتیی ارید)خر  کہ پرچی   اسے معلوم نہیں  ہے لیکن

)پروڈکشن( کے دوران    ی ر تی   کی  ءجاتا ہے  اور اشی  کم کیا  کے امکانات کو کیس  دھوکہ دہ  کی  ہے؟ملازمی

  آپ کو ممکنہ طور پر ان جہات سے تحقیق  اپنا کاروبار شروع کنے کے لی  ؟ہیں  مشکلات سامنے آتی  کیا
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 : ہوگی کنی

ہے؟ کتنا نفع ہوتا ہے؟    ہے اور کہاں لگت   رقم کہاں سے آتی   فنانس)اس کاروبار میں  . 1

پس انداز کنا    آفت کے لی  رقم کسی  نمٹا جاتا ہے؟ کتن   اور ان سے کیس  ہوتے ہیں  کے مسائل کیا  ٹیکس

 ہے؟( ہوتی ی ضرور 

اور ان کا    مسائل سامنے آتے ہیں  جاتا ہے؟ کام کے دوران کیا  کیا  )کام کیس  یشنآپر . 2

و خوشمد  انتخاب کیس  کا  ہوتا ہے؟ ملازمی  حل کیا اور چرب زبان  نمٹا جاتا    سے کیس   ملازمی  یہوتا ہے 

پر ہوتا ہے تو   ںجاتا ہے؟ اگر کام مشینو  یابنا  یقینی  کام کنے کو کیس  کے بروقت آنے اور صحیح  ہے؟ملازمی

 ( ؟ہیں ہوتی مشکلات کیا اس کی

ہے؟    ملتی  کوالٹی  اور کیا   قیمت  جاتا ہے؟ کہاں سے کیا   ا ید)مال کہاں سے خر  ی اریدخر .3

نئے    یا  وارنٹی  اور بغیر   مختلف آپشن ہوں )مثلاً وارنٹی  میں  ی اریدہے؟ خر  کہاں سے ملتی  یآلات اور مشینر

اگر ملازم ک رہا ہو تو وہ کس حد    ی اریداور پرانے آلات ہوں( تو کس جگہ کون سا آپشن بہتر ہوتا ہے؟خر

 ک سکتا ہے؟ (  یدو نمبر تک اور کیا

فروخت ہوتا ہے؟گاہک کو   )مال کہاں فروخت ہوتا ہے؟ کتنے میں   اور مارکیٹنگ سیلز .4

اور    یقےہر طر   ؟ہوتے ہیں  یقےکے کتنے طر  وصولی  جاتا ہے؟ رقم کی  جانب مائل کیا  اپنی  کیس کے مسائل 

 ( ؟جاتا ہے کم از کم کیا  کیس اور انہیں  ہوتے ہیں  رقم ڈوبنے کے امکانات کیا ؟ہیں  اخراجات کیا

  نٹیو  پر فی  ی ر تی  رکھا جاتا ہے؟ مال کی  کا حساب کیس  یند  لین  اکاؤنٹس )کاروبار میں .5

آتی  کیا کیا  لاگت  اخراجات  ہیں  ہے؟ مستقل  لی  ؟ہوتے  کنے کے  برابر  و نقصان  فروخت    کتن   نفع 

 ہے؟(  ی ضرور 
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 : ۔ بازار کے مسائل سے آگاہ 3

کون کون    میں  انہے کہ آپ کے مطلوبہ مید  ی ضرور   یتنہا   یکھن د  یہ  ابتدا کے لی  کی   کاروبار 

اور آپ کا کمپٹیشن  دو چار بڑے بزنس می  بازار میں  یا  انکس کس سے ہوگا؟ اگر مطلوبہ مید  موجود ہے 

  ںیہ رہے    دیا  ؟گے  آپ ان سےمقابلہ ک سکیں   ہوا ہے تو کیا   یالگا  یہجنہوں نے کوڑوں کا سرما  موجود ہیں

کہ آپ نے دوسرے سے آگے بڑھنا ہے بلکہ اگر آپ خود کو چند    ہوتی  نہیں   ہ  یہ  مقابلے  سے مراد ہمیشہ

 ۔ ہو سکتے ہیں بتو آپ کامیا  رکھ سکتے ہیں میں سالوں تک مارکیٹ

تو ملازمت کو ترک    مکمل کنے کے بعد اگر آپ نفع بخش سمجھیں  تحقیق  پر اپنی  ءبالا اشی  مذکورہ

 ۔ جانب آ سکتے ہیں ک کے کاروبار کی 

 پر کاروبار:   ل خیا   منفرد 

درد ہے۔ آپ    اور  آپ کے سر میں  شفٹ ہوئے ہیں  نئے علاقے میں  کہ آپ کسی  کیجیے  فرض

ملتا۔ ظاہر ہے آپ کے ذہن   اسٹور نہیں  یکلمیڈ  کوئ  آپ کو علاقے میں   لیکن  باہر جاتے ہیں  لینے  دوائ

آپ کے علاقے میں   لخیا  یہ  میں کہ  گا  ہونا چاہیے  یکلمیڈ  کوئ  آئے  خیااسٹور  اس  اپنے    ل۔  آپ  پر 

 ہے۔  لمنفرد خیا یحد تک ا آپ کے علاقے کی یہ۔  رکھ سکتے ہیں دبنیا کی  کاروبار 

پر    لمنفرد خیا  کسی  یسے۔ ا آتے ہیں  پر ذہن میں   دبنیا  ضرورت کی  عموماً کسی  لاتمنفرد خیا  یسےا

ان نکات کی  تحقیق  مسائل کی  ںاوپر مذکور تینو  کاروبار کنے کے لی   جانچ پڑتال بھی   کے ساتھ ساتھ 

 ہے: ی ضرور 

اگر ہاں تو پھر آپ کے    ؟کام ک رہے ہیں  یہدوسرے لوگ    آپ کے علاقے میں  کیا •

 ؟ہوگی  کیا یتانفراد بزنس کی

)اس سوال کا جواب    ں؟ک رہا تو کیو  کام نہیں   یہشخص    کوئ  اگر آپ کے علاقے میں •
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مسئلہ ہوتا ہے کہ وہ کام کنا ممکن    یساا   کوئ  اس مخصوص علاقے میں  بہت اہم ہے۔ بسا اوقات اس کام میں

 ہوتا(  نہیں

  آپ کی  گے؟ کیا  یںیدخر  ںکون لوگ ہوں گے؟ وہ آپ سے کیو  اریدآپ کے خر •

 ؟نہیں یا ں کو ضرورت ہے بھیاس علاقے کے لوگو کی چی   ہوئ سوچی

 ؟استطاعت رکھتے ہیں کی ینےمطلوبہ رقم د  آپ کو آپ کی اریدآپ کے خر کیا •

کی  کیا • اشی  آپ اپنے کسٹمرز  آپ    ؟ک سکتے ہیں  مہیا  ءضرورت کے مطابق  اگر  )مثلاً 

   وں خالص چی 
گ
  پر مشتمل "آر
ی

ک

 

اشی  آپ کے اپنے پاس اتنی  تو کیا  اسٹور" کھولتے ہیں  ی موجود    ءخالص 

 (؟جا سکیں یجو لوگوں کو د ہوں گی

  نا اس کاروبار کو نہ چھیڑ  صورت میں  مشتبہ ہونے کی  یا  سوال کا جواب منفی  بھی  سے کسی  میں  ان

 بہتر ہے۔

 کنا:   ر موجود کام اختی   میں   بازار 

ہوتا ہے او    دہیاکہ کس جگہ کون سا کام سب سے ز  ہیں  یکھتےہے۔ لوگ د  یقہسب سے عام طر  یہ

ہو جاتا   بکے ساتھ کامیا   نسبتاً آسانی  یقہطر  یہ۔ اگر آپ کو کام کا تجربہ ہے تو  ہیں  ک لیتے  ر کام اختی   ر وہ

کار  پر کام    یقہمشکل ہے۔ البتہ اس طر  انتہائ  ہے تو پھر ظاہر ہے کہ کام کنا بھی   اگر تجربہ نہیں  ہے۔ لیکن

ابتدا   سے کام کی  ہے۔ اس تحقیق  ی ضرور   تحقیق  مذکورہ بالا نکات و سوالات کی  کنے سے پہلے بھیشروع  

اور محنت بھی  مانگتی  وقت بھی  رہے کہ تحقیق  دیااور پھر اسے برقرار رکھنا آسان ہو جاتا ہے۔     لیکن   ہے 

 ۔سے بچا سکتے ہیں ںنیویشاپر کئی بعد کی محنت آپ کو ی شروع کا تھوڑا صبر اور تھوڑ
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 ؟ بنائی  پلان کیس   یشن آپر   بزنس 

  ہمارے ماحول میں   یدہے۔ اس کا کاروبار ش   کمپنی  بہت دلچسپ سی  ی" ایسڈر   "گرل میٹس

دلکش    موقع کے لی  جو کسی  خاتون ہیں  کوئ  میں  فیملی  آپ کی   یااچھنبے کا باعث ہو۔ آپ    لوگوں کے لی  کئی

ڈ  یا  ،سائٹ کھولی  ی و   ؟ہیں  تلاش میں  اور مہنگے لباس کی زائد  چار    زبرانڈ   ائنریزسو پچاس سے  کے 

د  تین  ،پسند کا لباس منتخب کیجیے  سے اپنی  ہزار سے زائد ملبوسات میں جو پسند   ،یجیےمختلف ملبوسات کا آرڈر 

وہ پہن ک فنکشن میں د   شرکت کیجیے  آئے  واپس ک  مغز   کی  نےید۔ نہ کپڑے خریجیےاور پھر تمام کپڑے 

کی  ،ی مار  کی  نہ سنبھالنے  دھونے  نہ  اور  "گرل میٹسنییشاپر  فکر  کا کایسڈر   ۔  اس لباس  آپ سے   یہ " 

کم خرچ اور    یا  آپ کے لی  یہتو    رہتے ہیں   جو آپ نے پہنا ہوگا۔ اگر آپ لندن میں  وصول ک لے گی

 دل ہے۔ متبا  ینبہتر یہکا  ی اریدخر کپڑوں کی ائنریزڈ ینآپشن ہے۔ مہنگے تر بالا نشین

خیا  اس کا  کو  ئیسیکوا  وس لیکر  یڈ  ئیریو"ز  لکاروبار  تھا جب    یہ۔  یاآ  ء میں2009"  وقت  وہ 

سوچنے لگے    یہخرچ کنے سے پہلے    ۔ وہ ہر پیسہتھی  یکمر توڑ د  نے لوگوں کی  ی کساد بازار  عالمی  ء کی2008

وہ اس کی  کیا  اس کے بدلے میں  تھے کہ انہیں اور  رہا ہے   لندن کی   میںیسےا  ؟ک سکتے ہیں  بچت کیس  مل 

اور مناسب طرز عمل    ہ یدپسند  یا   کائے پر لینا  کے بجائے انہیں   نےید مہنگے لباس خر  کے لی   خواتین

بارہ ملی   اس کی  اور گزشتہ سالوں میں  کی  سے ترقی  ینے تیز  اس کمپنی   کی  ئیریوتھا۔ز ڈالرز سے    آمدن 

 ہے۔  رہ دہیاز

بات کا احساس ہوتا ہے۔ ان کا کام    یسے ا  سائٹ کا جائزہ لینے  ی و  " کییسڈر   "گرل میٹس

کا طر انداز میں  یقہکنے  سادہ  جواب  کا  ہر سوال  اور  اصول شفاف  ہر  ہر نکتہ صاف،  واضح ہے۔    بہت 

جب    ہے  ہوتی  اتب پید  شفافیت  یہ  اور   پسند کتے ہیں  کو گاہک ہمیشہ  وں اور واضح چی   موجود ہے۔ شفافیت
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نئے کاروبار سے    کسی  میں  واضح ہو۔  ہم اس سے پچھلے مضامی  یقہکام کنے کا پورا طر  آپ کے ذہن میں

اور بزنس آئیڈ  ںیواور کمزور   ںصلاحیتو   پہلے اپنی ک چکے ہیں  تلاش پر تفصیلاً  کی  یےکے جائزے  ۔  بات 

ہے جس پر   ہو جاتی  متعی  ہتراش و خراش کے بعد آپ کے سامنے وہ را  تلاش اور اس کی کی  یےبزنس آئیڈ

بتاتا ہے کہ اس   یہجو آپ کو  پلان بنانے کی یشنبزنس آپر  یہے ا آپ نے چلنا ہے۔ اب ضرورت ہوتی

 ۔ ہیں یکھتےجا ک د میں گہرائ تتفصیلا  پلان کی یشن! آپر ہے۔ آئیے راہ پر آگے چلنا کیس 

 : ی ر تی 

پر جو    یا۔ آپ نے اب تک اپنے بزنس آئیڈکیجیے  یر تی   بنانے سے پہلے اس کیپلان    یشنآپر

ا  کی  چیسرر   بھی وہ  اور پین  جگہ جمع ک لیں  یہے  ا  اور چند صفحات   بیٹھ  پرسکون کمرے میں  یلے ک 

 ۔ ہیں سمجھ لیتے  یاکو بزنس آئیڈ م اسٹور( کے قیا یکل)میڈ   ۔ ہم بطور مثال فارمیسیجائیے

 : وژن 

اور بنیا  سب کی  یدسے پہلا  "وژن"  اپنے  آپ    کام  آخر  رہے    ںکام کیو  یہوضاحت ہے۔  ک 

د  آپ خود کو مستقبل میں  ؟آپ کہاں پہنچنا چاہتے ہیں  ؟ہیں ان سوالات کا جواب    ؟چاہتے ہیں  یکھن کہاں 

وژن میں ا   وژن کچھ بھی  یہمحفوظ ہوتا ہے۔    آپ کے  نام    کمپنی  نیشنل  ملٹی  یہو سکتا ہے۔  کا  بنا ک ملک 

شہر    یااپنے ملک    یاکا خاتمہ کنا    ی وزگارلوگوں کو روزگار دے ک ملک سے بیر  دہیاسے ز  دہیاروشن کنا، ز

  رفاہ  ینبہتر  کہ وژن کوئ  نہیں ی ضرور   خاص مسئلے کا سدباب کنا آپ کا وژن ہو سکتا ہے۔ لیکن  کے کسی

ہو سکتا ہے اور اپنے بچوں کو    ہونا بھی  و کبیر  امیروژن آپ کا    تو آپ کا  آئی  میں  دنی  ہو۔ ذرا سا عملی  کام ہ

خود کو    کاموں کے لی  رفاہ  یا  ینہو سکتا ہے اور د  ہونا بھی  ر لیڈ  سیآپ کا سیا  ،بھی  یناد  زندگی  پر تعیش  یا

وہ مقام ہوتا ہے جہاں آپ مستقبل کو دفارغ کنا بھی وہ جیسا  رہے ہوتے ہیں  یکھ۔ بس وژن   بھی   چاہے 

آپ    تو وژن بھی  چاہتے ہیں  رقم لینا  سے اس کے لی  زیسٹراور انو  بنا رہے ہیں  کمپنی  ہو۔ البتہ اگر آپ کوئ 
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 کنا ہوگا۔ رسوچ کے مطابق تی   کو ان کی

۔  چکر نہ کاٹتے رہ جائی  دائرے میں  ہ  یہے تاکہ آپ ا  ی ضرور   وضاحت اس لی   کی  وژن 

کمانا    کا مقصد صرف پیسہ  زندگی  ۔ ان کیکتے ہیں  بہت سے لوگ کاروبار صرف کاروبار کنے کے لی

  ن وژ   یہے۔ لہذا ا  بے مصرف رہ جاتی  زندگی  یسی۔ اہیں  یتےگزار د  زندگی  ی پور   میں  ہوتا ہے اور وہ اسی

کی  کیجیے  متعی اسے حاصل کنے  پھر  ہو  کوشش کیجیے  اور  وژن حاصل  اپنی   یا۔  آپ  ہو،    میں   زندگی   نہ 

 گے۔  یںضرور محسوس ک  یتمقصد

اسٹور کھولنے کے حوالے سے ہمارا ممکنہ وژن   یکل۔ میڈطرف واپس آتے ہیں  مثال کی  اپنی  ہم

خود کو  ہر جگہ کم از   ہم مستقبل میں  یعنی فراہم کنا۔"    میں  قیمت  ینبہتر  یہادو   ینہو سکتا ہے :"مناسب تر  یہ

الحال ہم نے بطور   فی   لیکنہو سکتے ہیں  وژن اور بھی۔ اس کام کے  ہیں  یکھتےپہنچاتے د  ں دوائیا  میں  کم قیمت

 ہے۔ بدلتا نہیں حالات میں  بھی رہے کہ وژن وہ تصور ہوتا ہے جو کسی دیاہے۔  کیا  ر وژن اختی یہمثال 

 : مشن 

 ینپورا ہوگا؟مناسب تر وژن کیس یہ ۔ لیکنک لیا  بھی یراور اسے تحر کلیا  آپ نے متعی  وژن 

آپ کا مشن ہے: "ملک    اس سوال کا جواب درحقیقت  ؟گی  جا سکیں   فراہم کی  کیس  میں   قیمت  ینبہتر  یہادو 

  ں یکسااور    سکیں  پہنچاپر    قیمت  ینمناسب تر  ممکن بنانا کہ ہم وہاں کے لوگوں تک ہر دوائ  یہ  کے ہر حصے میں

 ۔" کہتے ہیں۔" اسے ہم "مشن اسٹیٹمنٹکسٹمر سروس فراہم ک سکیں ی ر اور معیا

میں  بظاہر اور مشن  فرق محسوس نہیں   کوئ   وژن  ا  میں  حقیقت  ہوتا لیکن   خاص    یدونوں 

ا  ہوتی  دبنیا  ی۔ وژن ادوسرے سے مختلف ہوتے ہیں   ،جسے آپ پورا کنا چاہتے ہیں  لخیا  یساا  یہے، 

ا  یساا  یا اس    مجتمع کتا ہے جبکہ مشن  ہمتیں  جملہ جو آپ کی   یساا  یتصور جو آپ کا مستقبل دکھاتا ہے، 

  کوشش کی  پورا کنے کی  طور پر وژن کو کیس  ید بتاتا ہے کہ بنیا  یہراہ دکھاتا ہے ۔ مشن    کو عمل کی  لخیا
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  کام کیس  یہ  لیکن   ہیں   یکھتےپہنچاتے د  ںدوائیا  میں  ہر جگہ کم از کم قیمت   مثلاً ہم خود کو مستقبل میں   ؟جائے گی

اور آفس    ٹیم  گے ، اپنی  یں کچھ انتظامات کنے پڑہر علاقے میں  ہمیں  لی  ہوگا؟ مشن بتاتا ہے کہ اس کے

دوائیا اس   انہیں  لوگوں کے لی  ،ہوں گی  پہنچانی  ں بنانے ہوں گے،  اور  حاصل کنے کا سسٹم بنانا ہوگا 

محنت    ٹیم   ی ہم اور ہمار   رکھنا ہوگا۔ اس مشن کو پورا کنے کے لی  ںیکساسروس کو    سب کے دوران اپنی

 ہو جائے گا تو ہمارا وژن مکمل ہو جائے گا۔  امشن پور  یہاور جب  کے گی

 : گول 

سب سے پہلے    کنے کا وقت ہے۔ اس میں  کار متعی  یقہطر  کے بعد اب عملی   تعیین   کی  مشن

کے  کیا   "گول" متعی  یامقصد    یا مثال  ہے۔  کسی  جاتا  گول  پہلا  ہمارا سب سے  پر  میں  طور    علاقے 

ہے کہ سال کے   یہطرف راغب کنا ہے۔ ہمارے گول کا خلاصہ    اسٹور بنانا اور لوگوں کو اس کی  یکلمیڈ

 ۔کہ اپنے اخراجات اسٹور سے پورے ک سکیں  ہم اس قابل ہو جائی میں آخر

  متعی  بڑے گول کے تحت کچھ چھوٹے گول بھی   یاور ا  ہوسکتے ہیں  بھی  دہیاسے ز  یا  گول

 ۔ لحاظ سے مختلف ہو سکتے ہیں ضرورت کی ہر کاروبار کی یہ۔ جا سکتے ہیں کیے

 اسٹر 

ی 

  
ج

 

ٹ

 : ی

 اسٹر

ی 

  
ج

 

ٹ

ہے۔ مثلاً   گول کے بعد ہوتی  یہہے۔ عموماً    کار ہوتی  یقہطر  ( کام کا عملی)حکمت عملی  ی

حکمت   ہمیں  اس کے لی  طرف راغب کنا ہے لیکن  اسٹور بنانا اور لوگوں کو اس کی  یکلہمارا گول تو میڈ

 اسٹر  ہے۔ مثلاً معاشی  ہوتی  مختلف قسم کی  حکمت عملی  یہ۔  ہوگی  کنی   ر تی  عملی

ی 

  
ج

 

ٹ

گے    یںطے ک   یہہم    میں  ی

پر لگانی  کہ ہم نے کتن  پر، کتن   ٹیم  ہے، کتن   رقم جگہ کے حصول  کی  بنانے  پر، کتن  تزئین  جگہ  آرائش    و 

 اسٹر   کہاں سے؟ مارکیٹنگ  سب رقم آئے گی  یہپر اور    مارکیٹنگ

ی 

  
ج

 

ٹ

گے کہ مقررہ بجٹ    سوچیں  یہہم    میں  ی

د  ؟پمفلٹ چھپوانے چاہئیں  کے اندر رہتے ہوئے ہمیں   ؟ چاہیے   وال چاکنگ کوانی  ؟چاہیے  یناڈسکاؤنٹ 
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 ؟کو ملا ک کام کنا چاہیے ںیقوسے کچھ طر ان میں یا چاہیے کنی مارکیٹنگ یاسوشل میڈ

 
 
 ج
ب

 آ
ی 

و ز 

 

کٹ
 : 

 
 
 ج
ب

 آ
ی 

و ز 

 

کٹ
ذ    اسٹر  جو کسی  مقاصد ہوتے ہیں  یلیوہ 

ی 

  
ج

 

ٹ

جاتے    کیے  متعی  کو مکمل کنے کے لی  ی

۔    وہ اصل نکات ہوتے ہیں  یہ۔  ہیں کہ ان کو جانچا جا سکے کہ   بنائے جاتے ہیں  یسےا  یہجن پر چلا جاتا ہے 

  ر کے کام کیاسٹو یکلمیڈ  ؟نہیں یافلاں مقصد حاصل ہوا 
 
 ج
ب

 ابتدا کے ممکنہ آ
ی 

و ز

 

کٹ
 ں ہوں گے: یو  

 مناسب ہو۔   یہہے جس کا کا مناسب جگہ تلاش کنی  اسٹور کے لی •

 ۔ کنے ہیں  ر تی ہکاؤنٹرز وغی  ،ہے اور شیلف کنی  تزئین اسٹور کی  •

 ۔ مناسب افراد تلاش کنے ہیں  اسٹور کے لی •

 ہے۔ کنی  سیٹنگ مال لے ک آنا ہے اور اس کی •

 اکاؤنٹنگ سسٹم کا انتظام کنا ہے۔  •

 (ہہے وغی رکھنی ی تقر افتتاحی یا کنے ہیں ہے )مثلاً پمفلٹ تقسیم کنی مارکیٹنگ •

   یہ
 
 ج
ب

 آ
ی 

و ز

 

کٹ
 جانب لے جاتے ہیں  گول کی  یدقدم بقدم چلاتے ہوئے اپنے بنیا  ہمیں  

 
 ج
ب

 ۔ آ
ی 

و ز 

 

کٹ
  

  یہہوتا ہے کہ   لازم  یکھن د یہمقرر کتے وقت 
 
 ج
ب

 آ
ی 

و ز

 

کٹ
 ؟ نہیں یاگے  ہمارے گول تک پہنچائی 

 )گول، اسٹر  وںچی   ںبالا تینو  مذکورہ 

ی 

  
ج

 

ٹ

   ی
 
 ج
ب

 اور آ
ی 

و ز

 

کٹ
ضرورت   یخاص کاروبار   کسی  ترتیب  ( کی 

  یا ہے    طے کنا ہو کہ ہم نے آن لائن فروخت کنی  یہپہلے    ہے۔ مثلاً ہمیں  ہو سکتی  کے مطابق مختلف بھی

 اسٹر  یدبنیا  یہاسٹور بنانا ہے تو  

ی 

  
ج

 

ٹ

   وہ۔ اس کے علاپہلے آئے گی   جو گول سے بھی  ہوگی  ی
 
 ج
ب

 ہر آ
ی 
و 

 

کٹ
  کے لی   

 الگ سےاسٹر

ی 

  
ج

 

ٹ

 طرح ہر اسٹر  کے مطابق ہو۔ اسی  تیاضرور   ہے جو اس کی  جا سکتی  بنائ  ی

ی 

  
ج

 

ٹ

کے ضمن    ی

 اسٹر  ید گول اور ان کے تحت مز یدمز میں

ی 

 
ج 

 

ٹ

  
پ
 

 

 ۔ ہیں ہو سکتی بھی ر
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آپر  کسی  بالا تفصی   مندرجہ کا  میں  یشنکاروبار  کنے  مرتب  ہوتی  پلان  اس    مددگار  ہے۔ 

وہ انتہائ  یںپلان مرتب ک   یشنسے جب آپ اپنے کاروبارکا آپر  ترتیب تو  اور آپ کے    گے  واضح ہوگا 

 ہوگا۔ خاصا مفید آگے بڑھنے میں لی
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 ؟ کیس  ں؟ کیو   ؟ پلان۔ کب؟ کیا   معاشی 

  یسے ۔" آپ نے ایابند ک د  ۔ نقصان ہو رہا تھا اس لیتھی  نہیں  تھا پر سیل  کام تو شروع کیا  ر یا"

د کاروبار گزشتہ سال شروع ہو ک ختم ہو چکے ہوں   ۔ کتنے ہیکھی جملے اکثر سنے ہوں گے۔ اپنے ارد گرد 

ان کے مالکوں کے پاس جائیے  ںہچکیو  یآخر  اپنی  گے۔ کئی کو نوپر ہوں گے۔    ہ  یا  فیصد  ے! آپ 

کے گھر کےخرچے   گے تو کسی  جائی  میں ہو رہے۔" ذرا گہرائ چے پورے نہیں : "خردے گی سنائ یتشکا

  ںکیو  یساہوگا۔ آخر ا نیشاکاروبار کے اخراجات کے حوالے سے پر ہو رہے ہوں گے اور کوئ  پورے نہیں

ا  یہسوال    لیکن  چاہیے  یناد  کبند    یقینا ک سکتا تو اسے    ہوتا ہے؟ اگر کاروبار خرچے پورے نہیں   یساہے کہ 

ہے اور وہ ہے کاروبار کا    ہوتی  خام   ی بہت بڑ  یا  " کے پیچھےںتھا؟ اس "کیو  گیا  کیا  ںکیو  کاروبار شروع ہ

 جاتا ہے؟ یابنا  ہوتا ہے اور کیس پلان کیا کہ معاشی  ہیں  یکھتے! دپلان نہ بنانا۔ آئیے معاشی

 ! کو سمجھیے   اخراجات 

 : ہیں  دو قسم کے اخراجات ہوتے  کاروبار میں کسی

 ہونے والے(  یل)تبد یبلا ییرو . 1

 ( یر پ  یلیتبد  )غی اوورہیڈ . 2

تبد  یبلا  ییرو ساتھ  کے  پراڈکٹ  ہیں  یلاخراجات  کا  ہوتے  بنانے  جوتے  نے  آپ  مثلاً  ۔ 

 دہیاگے۔ اگر آرڈر ز  خرچہ آئے گا جتنے جوتے بنیں  پر اتنا ہ  ی اریدخر  چمڑے کی  ہے تو اس میں  یاکارخانہ لگا

 کم ہوگا۔  ہوگا اور اگر کم ہوں گے تو خرچہ بھی دہیاز  ہوں گے تو خرچہ بھی

آپ کو ہر حال   یہ۔  آپ کے سر آ کھڑے ہوتے ہیں  جو ہر مہین  اخراجات وہ ہوتے ہیں  اوورہیڈ

تو    ملازم ہیں  بیس  میں  کمپنی  ہو۔ مثلاً اگر آپ کی  بھی  جتنی  سیل  چاہےآپ کی  پورے کنے ہوتے ہیں  میں
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 ہو۔  ہوئ  فروخت نہ  میں پراڈکٹ پورے مہین کی ہے چاہے کمپنی  تنخواہ بہرحال ادا کنی آپ کو ان کی

و  کاروبار  اوورہیڈ  یبلا  ییرکے حوالے سے  کم   سیل  یہ۔   سے بہت بہتر ہوتے ہیں  اخراجات 

آپ نے چائے کے ہوٹل کے "باہر والے" سے    کبھی   یدبنتے۔ ش   مالک پر بوجھ نہیں  صورت میں  ہونے کی 

۔ ہوٹل  ہوٹل سے لے ک چائے پہنچاتا ہے  وہ لڑکا ہوتا ہے جو دوکانوں اور دفاتر میں  یہ ہو۔    چائے منگوائ

۔  فوائد ہوتے ہیں  ۔ اس کے کئیکے حساب سے معاملہ کتے ہیں  ںلی پی   والے عموماً اس سے چائے کی

کی اس  کو  والے  کی  ہوٹل  ہ  ہوتی  نہیں  نییشاپر  تنخواہ  نہ  وصولی   اور  رقم  ہے۔    فکر ہوتی  کی  دوکانوں سے 

لگا ک کام کتا ہے اور بروقت چائے    لد  ملتا ہے تو وہ بھی  محنت کا نتیجہ  جانب جب باہر والے کو اپنی   یدوسر

 ہر جگہ پہنچاتا ہے۔

اوور  ہے  ی ضرور   حساب لگانا انتہائ  یہکاروبار شروع کنے سے پہلے    نی  کہ کون سے اخراجات 

جا سکتا   یابنا  یبلا  ییرسے کن کو و  ان میں  ہیں  جو اخراجات اوورہیڈ  ؟یبلا  ییرہوں گے اور کون سے و  ہیڈ

ہے۔ تنخواہ   جاتی یرکھ د تنخواہ کے ساتھ کچھ کمیش یدبنیا کی می دوکانوں پر سیلز ہے۔ مثلاً بعض کپڑے کی

  یبلا  ییراخراجات کا بڑا حصہ و ہے۔ اس سے  اوورہیڈ کام کے حساب سے ہوتی  ہے جب کہ کمیش  کم ہوتی

 بن جاتا ہے۔ 

 ! رقم کا جائزہ لیجیے   اپنی 

ہے اور آپ کے پاس   پڑتی  آپ کو کوڑوں میں  یہ۔  ہیں  دوکان لیتے  مہنگے علاقے میں  یا  آپ

ابتدا سے پہلے دو سوالوں کا    گے؟ کاروبار کی  یںک   ۔ آپ کاروبار کیسختم ہو جاتے ہیں   مال ڈالنے کے پیس

 : جواب تلاش کیجیے

 ہے؟ آپ کے پاس کل رقم کتن . 1

 ہے؟ رقم کہاں کہاں سے مل سکتی آپ کو کاروبار کے لی . 2
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کی  بسااوقات کی  دہیاز  ابتدا کے لی  کاروبار  آپ موبائل  ہوتی  ضرورت نہیں  رقم  اگر  ۔ مثلاً 

 ا

ی 

ر 
س
س

ا  اور آپ کی   یںکا کام ک   یز ر پر مال مل جائے گا۔ ہر ہفتے    یجان پہچان ہو تو آپ کو  ہفتے کے ادھا 

ادا کنی ہر جگہ    یساا  لیکنگے۔    منگواتے رہیں  بھی   یداور ضرورت کے بقدر آپ مز  ہوگی   آپ کو کچھ رقم 

کو    ہوگا کہ آپ  یکھند  بھی   یہ  کل رقم کا حساب کتاب کنا ہوگا اور ساتھ ہ   آپ کو اپنی  ہوتا۔ اس لی  نہیں

 ؟نہیں  یاہے  سے مل سکتی رقم کہیں یدمز

 ! اخراجات کا جائزہ لیجیے   کل 

 : سال کےدوران چار قسم کے اخراجات سامنے آتے ہیں یابتدا سے ا کی  کاروبار 

 ابتدا کے اخراجات  کاروبار کی . 1

 اخراجات  یبلا ییراور و  کاروبار کے دوران اوورہیڈ . 2

 آپ کے گھر کے اخراجات  .3

 ہونے والے اخراجات  صورت میں کی جنسییمرا کسی .4

ا  ،صفحہ لیجیے  یا کے    ترجیح  انہیں  ۔  اگلے کالم میںاور ان سب کو لکھ لیجیے  کالم بنائیے  یاس پر 

اخراجات کے   یبلا  ییر۔ وصورت حال کے اعتبار سے مختلف ہوگی  ترجیح  یہ۔  یجیےاعتبار سے نمبر دے د

۔ اگر  یجیےد  ے نمبر د  یآخر  انہیں  ہے اس لی  ضرورت نہیں  فکر مند ہونے کی  دہیاآپ کو ز  بارے میں

ا  آپ کے پاس رقم اضافی   ۔ اوورہیڈ یجیےنمبر دے د  یآخر  ورنہ اسے بھی  رکھیے   کے لی  جنسییمر ہے تو 

 : ہیں  بچ گئی یں۔ اب آپ کے پاس دو چی جگہ ک لیجیے یاخراجات کو ا اخراجات اور کاروبار کے ابتدائ

 اخراجات  اور اوورہیڈ  ابتدائ . 1

 گھر کے اخراجات  . 2
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۔ ہم اپنے مضمون " کاروبار شروع کنے سے پہلے اپنا جائزہ  صورت حال کا جائزہ لیجیے  اپنی  اب

اور آپ کاروبار    ی اور جگہ سے جار   آمدن کسی  ۔ اگر آپ کیبات ک چکے ہیں  اس پر تفصیلاً  " میںلیجیے ہے 

ا  کنا چاہتے ہیں  آمدن کے لی  اضافی  پھر کاروبار کی   اور   یںاخراجات پہلے الگ ک   یلوسال کے گھر  یتو 

اور کاروبار آپ کا واحد راستہ ہے تو صرف تین  کام نہیں  ۔ اگر آپ کے سامنے کوئیںجانب توجہ ک    ہے 

 ۔ ک سکتے ہیں صورت حال کے مطابق فیصلہ ۔ آپ اپنییںاخراجات الگ ک   یلوکے گھر مہین

آپ کے پاس رقم    ۔ مثلاً ابتدا میںاجات کم سے کم ہو جائیکہ آپ کے ماہانہ اخر  کیجیے  کوشش

   ینتو ز  یہے تو بے فائدہ ز  دہیاز

 
 

  

کا ماہانہ بل کم   ! اس سے آپ کا بجلیلگانے کا سوچیئے  کے بجائے سولر پ

! اس سے  پر رکھیے  کمیش  سے گے تو ا  ک سکیں   کہ آپ ملازم افورڈ نہیں  سمجھتے ہیں  یہہوجائے گا۔ اگر آپ  

  کی  کنکشن لینے  گیس  ہے تو اس کے لی  ی مجبور   چلانا آپ کی   یٹرکا تنخواہ کا خرچہ کم ہو جائے گا۔ اگر جنرآپ  

 سے بہت سستا پڑے گا۔  ولآپ کو پیٹر یہ! کوشش کیجیے

 ! فروخت اور نفع کا حساب کتاب بنائیے   قیمت   ، ید خر   قیمت 

  کیا  کہ آپ کیا  صفحے پر لکھ لیجیے  ی۔ اہوتا ہے  اور کچھ نہ کچھ بیچنا  ناید کچھ نہ کچھ خر  کاروبار میں  ہر

ہے۔   پر مل رہ  یٹکہاں سے کس ر   کہ وہ چی   یکھی اور د  چلے جائیے  ۔ اس کے بعد مارکیٹ چاہتے ہیں  بیچنا 

 ۔لکھ لیجیے فروخت بھی قیمت  ۔ ساتھ ہکاغذ پر لکھ لیجیے اسے بھی

رہ   پراڈکٹ آپ کو کتنے میں  کہ آپ کی  یکھی د  یہک    بیٹھ  پرسکون گوشے میں  یا  اب   مل 

کہ آپ کا اپنا چائے    اخراجات )حتی  یگراور د  ی کتنا ہے؟ مزدور   یہہے؟ اسے مطلوبہ جگہ تک پہنچانے کا کا

آپ    نٹیو  ہے اور فی  فروخت کتن  قیمت   ؟پڑے گی  کا خرچہ( کتنا ہے اور آپ کو پراڈکٹ فائنل کتنے میں

 کو کتنا نفع ہوگا۔ 

د  اپنا اخراجات والا صفحہ نکالی  اب ماہانہ    کہ آپ کو اخراجات پورے کنے کے لی  یکھی اور 
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"بر ہوگی  کنی  سیل  کتن  اسے  ہیں  نیوا  ی۔  کہتے  لگائیےپوائنٹ"  اندازہ  کیا   ۔  ا  کہ  سال    یآپ 

ہاں میں  پہنچ جائی  ی کے قر  نیوا  یبعدبر کا جواب  اس  اگر  اللہ کیجیے  گے؟  تو بسم  اگر  ہے  جواب   اور 

 کاروبار آپ کو نقصان دے سکتا ہے۔ یہ! ہے تو رک جائیے میں نہیں

 ! کیجیے   تعیین   " کی ٹرن یو " 

کامیا  نہیں  ی ضرور  کاروبار  ہر  کاروبار بہتر  ہ  بکہ  باوجود کسی   ینہو۔ بہت سے    پلاننگ کے 

  یکہ ہم اسے آخر نہیں مطلب بھی یہاس کا  ۔ لیکناور سبب سے ناکام ہو جاتے ہیں کسی یاوجہ سے  کی غلطی

جہاں    کیجیے  ۔لہذا وہ مقام منتخب محتاج ہو جائی  کے بھی   ی کوڑ  اور پھوٹی  یں کوشش ک   سانس تک چلانے کی

 ہوں گے:  یکھنےآپ کو دو قسم کے نقصانات د ںیہ گے۔  تک اگر نقصان ہوا تو آپ واپس پلٹ جائی

 ماہانہ نقصانات  . 1

 ہوگا۔ صورت میں جو نقصان آپ کو کاروبار بند کنے کی  . 2

اور   جمع کیجیے  کہ وہ ہو چکا ہے۔ ماہانہ نقصانات کو اس میں  یاکہ گو  سمجھیے   ںیوالذک نقصان کو    موخر

ز  کہ چاہے کچھ بھی  ۔ عزم کیجیےاپنا نکتہ اختتام مقرر کلیجیے نقصان برداشت    دہیاہو جائے آپ اس سے 

 گے۔  یںک  نہیں

 ! یجیے پر زور د   یر تحر 

  ہو سکتا ہے۔ اس لی  اور تفکرات بھی  یشنکا دوسرا مطلب ڈپر   ناکام   پلان کی   کے معاشی  آپ

اور آمدن کے بارے میں اور انہیں  ہر ممکنہ خرچے  ۔ اس سے بھول  جگہ لکھنے کا اہتمام کیجیے  یا  سوچئے 

 چوک کا امکان کم ہو جائے گا۔  

لگے۔ کاروبار کے    ینےمنافع د   شذ و نادر ہوتا ہے کہ آپ کا کاروبا ر پہلے سال کے دوران ہ  یہ

 سال میں  ےتیسر  یاجا ک دوسرے سال کے اختتام    ہے ۔ پھر کہیں  پڑتی  سرتوڑ محنت اور کوشش کنی  لی
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کھڑے رہ    میں  سال تک مارکیٹ  آپ تین   منافع شروع ہوتا ہے۔ آپ نے خود سے سوال کنا ہے کہ کیا

ورنہ   ہے تو کوشش کیجیے ل کا جواب اثبات میںکے حساب کتاب کے بعد اس سوا  وں اگر تمام چی  ؟سکتے ہیں

موجود    اور مواقع ہمیشہ  سال گزارنا ممکن ہوں۔ کاروبار بے انتہا ہیں  تین  جس میں  اور راہ تلاش کیجیے  کوئ

 ۔ بس آپ کا کام درست موقع کا انتخاب کنا ہوتا ہے۔ رہتے ہیں
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 بلڈن  تلاش، ٹیم   مسائل، جگہ کی   و قانونی   شرعی 

   ۔ میںیاجگمگا  پر نوٹیفکیشن  ی ا  واٹس

م

 نے 

ی 

 
 
ج

س

نے اشتہارات پر کلک    صاحب میں  کھولا۔"مفتی  

 ہے۔" پوسٹ پڑھی آپ کی کنے کے بارے میں

 ۔" "اچھا ج 

 "؟ہیں ں فلاں، فلاں اور فلاں معاملات ناجائز کیو صاحب اس میں "مفتی

جانب   کار کی  یقہئز طرکو جا  کمپنی  صاحب ہم اپنی  ۔ پھر کہنے لگے: "مفتییاسے سمجھا  تفصی   انہیں

تو    گیا   میں  گہرائ   کی   ت۔  جب ان تفصیلا کیں  جو انہوں نے مہیا  مانگیں  ت۔" ان سے تفصیلا لانا چاہتے ہیں

  محنت کے بعد انہیں   ہفتے کی  ھیڑڈ   کا آباد تھا ۔ کوئ  وں چی   قانونی  اور غی  شرعی  پورا جہاں غی  یوہاں تو ا

 ہے۔  ی ضرور  کے لی  کمپنی یسیبورڈ ا یعہشر یکہ ا بھی  یہکے حل بتائے اور  وں سب چی 

ڈ  ٹرائزڈتعلق چونکہ کمپیو  اقصہ ہے۔ میر  حقیقی  یا  یہ ہے   دہیامعاملات کے ساتھ ز  یجیٹلاور 

پاس   ے( سے متعلق سوالات میرہوغی )بٹ کوائین ںاکثر ان سے اور خصوصاً ورچوئل کنسیو اس لی

 جو نہ صرف خود انو  عموماً وہ لوگ ہوتے ہیں  ۔  ان میںآتے رہتے ہیں
ی 

 

 

ٹ

 

مٹ

 

سٹ
بلکہ اپنے   ک چکے ہوتے ہیں  

بھی  داروں سے  رشتے  اور  ہیں  دوستوں  ہوتے  چکے  میرکوا  ننانوے فیصد  یہتجربہ    ا ۔  کہ  ہے    یسےا  رہا 

 ہوتے۔ انو  وجہ سے وہ جائز نہیں  جن کی  لحاظ سے مسائل ہوتے ہیں  شرعی  کاروباروں میں
ی 

 

 

ٹ

 

مٹ

 

سٹ
کتے    

 ہٹنا مشکل ہوتا ہے۔ پیچھے کتے اور بعد میں  مسئلہ معلوم نہیں وقت شرعی

اس سے متعلق شرعی  کاروبار سیٹ  نی  اپنا وقت  ۔ بسا  حاصل ک لیجیے  رہنمائ  اور قانونی  کتے 

ہیں  اوقات بعض مسائل بہت ہ کی  لیکن  عام فہم ہوتے  توجہ نہیں  ان  کے    پراپرٹی۔ مثلاً  جاتی  طرف 

د  بننے سے پہلے ہ  بعض لوگ فلیٹ  کاروبار میں طرح    ۔ اسیہیں  یتےبکنگ کوا ک اسے آگے فروخت ک 
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آگے فروخت ک    لوگ انہیں  سے پہلے ہ  تعیین  پلاٹ کی  اور نقشے میں  ہیں  بیچتی  فائلیں  ںبعض سوسائٹیا

فروخت کنا    چی   سے قبل کوئ  تعیین  یاکہ بننے سے قبل    ۔ہمارے ارد گرد اکثر لوگ جانتے ہیںہیں  یتےد

ان مسائل کی  ہے لیکن  جائز نہیں باوجود  توجہ نہیں  اس کے  اسیجاتی  طرف    ی طرح بعض لوگ سار   ۔ 

ہے۔ مثلاً   فروخت ہوتی  کی  ءممنوعہ اشی  یااسمگل شدہ    جس میں  لگے رہتے ہیں  کاروبار میں  یسےا  کسی  زندگی

ڈاؤن ہو تو وہ    یک   ۔ پھر اچانک کوئفروخت سے وابستہ ہوتے ہیں  نمک کی  اور چائنیز  ی بعض لوگ سپار 

اس لیپڑ جاتے ہیں  مشکل میں کام شر  یہبہتر    ۔  کہ  معلومات    اور قانونی  کنے سے پہلے شرعی  وع ہے 

 ۔جائی حاصل ک لی

 : کا تعین   جگہ 

کو چلانے کے لی  کسی تر  کاروبار  اہم  دو  توجہ رکھنی  وں چی   ینجن  وہ جگہ  ہوتی  پر  اور ٹیمہے    

کے    چین  اور کچھ نامناسب۔ مثلاً اگر آپ ہوٹلز کی  ہیں  مناسب ہوتی  کچھ جگہی  ۔ ہر کاروبار کے لیہیں

 ہو تو بظاہر آپ مارکیٹ  اس کی   ہ  میں  ی جب کہ قر   جائی   پارٹس لے ک بیٹھ  کے اسپئیر   ں یوگاڑ  ندرمیا

جہاں لوگ    کھول لیں  علاقے میں   یسےا  دوکان کسی  کی  چی   مہنگی  طرح اگر آپ کسی  ہوں گے۔ اسی  ناکام ہ

اہم   یتنہا  ہو سکتے۔ لہذا مناسب جگہ کا انتخاب کاروبار کے لی  نہیں  بنہ سکتے ہوں تو آپ کامیا  ہ  یدوہ خر

 : چاہئیں رکھنے  چند نکات ذہن میں ہے۔  جگہ کے انتخاب کے لی

ک رہے ہیں . 1 کام شروع  قر  جہاں آپ     کوئ  میں  ی وہاں 

 

ی ی
م
ک

بڑا   بہت 
ی 
ر 

 

پ
تو موجود   

کی  نہیں تو آپ  اگر ہے   اسٹر  ہے؟ 

ی 

  
ج

 

ٹ

کی  ؟ہوگی  کیا  ی اس  کام کیس  میں  موجودگی  آپ    برقرار رکھیں  اپنا 

 گے؟

 اس میں  رہے ہیں  آپ بیٹھ  میں  ہے اور جس مارکیٹ  کیا  قیمت  پراڈکٹ کی  آپ کی . 2

  لحاظ سے درست ہے؟ کے  پراڈکٹ مارکیٹ آپ کی ہے؟ کیا  کیا  حیثیت مالی آنے والے لوگوں کی
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ہو، لوگ    مارکیٹ  ی پراڈکٹ سے متعلق پور   آپ کی  میں  ی کہ قر  تو نہیں   یساا  کیا .3

 ؟طرف نہ آئی ادھر جاتے ہوں اور آپ کی

ہے؟   جاتی  سمجھی  مارکیٹ  کی  طور پر کس چی  یدوہ بنیا  ہیں   بیٹھے  میں  آپ جس مارکیٹ .4

دوکان    عطر کی  میں  مارکیٹ  سروس کی  کی  ںیومثلاً آپ گاڑ   ؟ہیں  آپ کے مطلوبہ گاہک وہاں آتے بھی  کیا

 گے؟  آپ کے پاس آئی تو لوگ کیا جائی کھول ک بیٹھ

کا ہے؟ اگر    آپ کا اپنا تجربہ کس چی  ؟کی  ہول سیل  یا ہے    کی   یٹیلر  مارکیٹ   آپ کی .5

 ۔ کے مطابق نہ ہو تو آپ کسٹمر ضائع ک سکتے ہیں آپ کا تجربہ مارکیٹ 

گاہک    ہے؟ اگر ہر کوئ  صورت حال کیا   ہونے والے کاروبار کی  میں   مارکیٹ  آپ کی .6

ک    مہنگے داموں بیچ  چی  سستے داموں اور مہنگی  چی  آپ سستی  ہے تو کیا   مہنگے داموں بیچتا  چی   کو چونا لگا ک سستی

 ؟ رہ سکتے ہیں میں مارکیٹ

کسی   یہ نکات  کی  تمام  لی  کاروبار  کے  ہیں  اہمیت   انتہائ   جگہ  کیرکھتے  کاروبار  نئے  کے    ۔  جگہ 

 ۔ک لیجیے پر تحقیق  وں انتخاب سے قبل ان تمام چی 

 بلڈن:   ٹیم 

دوکان کھولنے اور   سی  چھوٹی  یاہم حصہ ہے۔ اگر آپ کا ارادہ ا  یکاروبار کا ا  بلڈن بھی   ٹیم

لڑکا    یننان ٹر  ی۔ بس اہوگی  ضرورت نہیں  کی  ہے کہ آپ کو ٹیم  یہی  اسے خود چلانے کا ہے تو پھر امید

آپ کا کام تھوڑا   اگر ۔ لیکنہو جائے گی بھی آسانی گے اور آپ کے لی یںد اسے سکھا بھی ،ساتھ رکھ لیں

 ۔ ہوگی بنانی  ک سکتے تو پھر آپ کو ٹیم آپ خود کام نہیں  یابڑا ہے 

۔ ہر شخص ہر کام  کو سمجھیں  نیچ   ہے کہ آپ اپنے کاروبار کی  یہ  چی   سب سے پہلی  بلڈن میں  ٹیم

 یل ہوتا۔ اگر آپ کا کام ٹرکوں کو کانٹے پر وزن کنے اور گودام کا ہے تو آپ کو کڑ  موزوں نہیں  کے لی
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کنٹرول کنے کے    نہیںا  نہ ہوں۔ ساتھ ہ  یا ہوں    فتہیا  چاہے وہ تعلی  ضرورت ہوگی  اور مضبوط افراد کی 

کم از کم    میںکو کنٹرول کنا جانتا ہو۔ اس کے علاوہ بعض صورتوں    جو لیب  ضرورت ہوگی  کی  منیجر  یا  لی

  یلنگآپ کو کسٹمر ڈ  اس کام میں  گن سکے۔ لیکن  ںیابور   درکار ہوگا جو مال کی  فتہیا  شخص اس قدر تعلی  یا

 ۔ہوگی نہیںخاص ضرورت   کوئ مہارت رکھنے والے شخص کی کی

پراپرٹی  یجنسیا  آپ اسٹی  اگر کنا چاہتے ہیں  یلنگڈ  اور  کام  کڑ  کا  آدم   یل تو    کی  اور مضبوط 

ا کو  کا کام   جو گاہک کو مطمئن کنے میں  افراد چاہئیں  یسےتلاش بے فائدہ ہے۔ آپ  ماہر ہوں۔ اگر آپ 

  اسی  کا ہے تو افراد بھی  فارمیسی  یکل۔ اگر کام میڈ ضرورت ہوگی  افراد کی  فتہیا  اسکولنگ کا ہے تو آپ کو تعلی

 ۔ کا جائزہ لیجیے فطرت و طبیعت کاروبار کی لائن کے درکار ہوں گے۔ لہذا سب سے پہلے اپنے 

ک   کا جائزہ لینے  طبیعت  کی  کاروبار  کنا ہے۔ کوشش  انتخاب  کا  افراد  کو  وہ   یںکے بعد آپ  کہ 

  یسےکہ آپ کو ا  نہیں  ی کوشش کے باوجود ضرور   اور کام کو جاننے والے ہوں۔ لیکن  نداریماجو ا  افراد ملیں

ہے؟ اگر    لینا  م کا   کہ کس شخص سےکیا  یکھی د  یہہوں۔ لہذا    تدونوں خصوصیا  جن میں  جائی  افراد مل ہ

 یمہارت کو ثانو  اور کام کی   یجیےد  کو ترجیح  ی نداریماتو ا  ملازم چاہیے  آپ کو گلہ )نقد رقم( سنبھالنے کے لی

ڈ  ۔ لیکن درجے پر رکھیے پر  تو کام کو ترجیح   می  سیلز  کے لی  یلنگاگر آپ کو کاؤنٹر  ۔ اگر  یجیےد  درکار ہے 

ا  کتا ہے؟ اگر اس کی  نییماکہ وہ کس حد تک بے ا  یکھی د  یہہے تو    نہیں  نداریماآپ کا ملازم ا کم    نییمابے 

جاننے   یا  ےہے۔ میر  نقصان کا سودا نہیں  کوئ  یہہے تو    دہیاہے اور آپ کو اس سے ہونے والا فائدہ ز

دوکان سے    ان کی   چی  کوئ   تھے کہ وہ روزانہ دس پندرہ روپے کی  نیشا پر والے اپنے ملازم سے اس بات پر

 دہ یاز  گاہک دوکان پر آتے تھے جن سے کافی  وجہ سے کئی  جانب اس کے اخلاق کی   یدوسر  ۔ لیکنتھا  کھا لیتا

 ۔ یںک  اور اس کے مطابق فیصلہ  یکھیںرہ ک اپنا فائدہ د میں دنی ہے کہ عملی یہ۔ ضرورت تھی ہوتی سیل

نہیں   اگر سنبھالنا  خود  کاروبار  ٹیم   آپ  کو  آپ  پھر  تو  میں  چاہتے  احتیا   بلڈن    کنی  ط بہت 
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ا  فرد چاہیے  یساا  یا  ۔آپ کو کوئہوگی اور کام بھی  بھی  نداریماہوگا جو   یسا ا  طرح جانتا ہو۔ لیکن  اچھی  ہو 

پر ہاتھ    قیمت  تو اسے کسی  ملازم مل رہا ہے  یسااگر آپ کو انہ ہو۔    تنخواہ پر راضی  ہوئ  ی د  آپ کی  یدشخص ش 

آپ   ۔ آپ کا نفع کم ہو جائے گا لیکنبنالیں  یکتا تو اسے شر  ۔ اگر وہ تنخواہ پر کام نہیںیںسے جانے نہ د

  یہاسٹور کو سنبھالنے والے بندے کے ساتھ ہمارا معاہدہ    یکلمیڈ  یکا کاروبار چمک جائے گا۔ ہمارے  ا 

وہ ابھی ا  مہین  تنخواہ پر کام کے اور جس  ہے کہ  تو اسے اختی  یسے نفع  ہوگا۔    ر مخصوص حد پر پہنچے گا 

اور چاہے تو شر اپنے نفع کے   ذہن میں  ےمیر  بن جائے۔ بطور فنانشل منیجر  یچاہے تو تنخواہ بڑھوا لے 

  حرج محسوس نہیں   کوئ   اور کو جاتا ہے تو مجھے اس میں  ر ہے۔ اس سے اوپر نفع اگر کسی حد مقر   یا  لی

 ۔اپنا سکتے ہیں  یقہطر یہ ہوتا۔ آپ بھی

  ،یجیےکو بونس د  اسے سنبھالنا مشکل ہے۔ اپنے کارآمد ملازمی  بنانا آسان ہے لیکن   ! ٹیمرکھیے  دیا

د  اور انہیں   فراہم کیجیے  ت سہولیا  ،اضافہ کیجیے  تنخواہ میں  ملازم کے جانے سے    ی۔ ایںہاتھ سے جانے نہ 

 : آپ کو دو نقصان ہوتے ہیں

اور مزاج سے واقف ہوتا ہے، نی  وہ جس قدر آپ کی . 1 والا ملازم اس سطح    جگہ  آنے 

 ہے۔ وقت لیتا کافی تک آنے میں

ا . 2 کا  اور آپ  راز اپنے ساتھ لے جاتا ہے  خطرناک مقابل ثابت ہو    یوہ آپ کے 

  ہے۔سکتا

 ۔ اپنے ساتھ جوڑے رکھیے اور انہیں کو اپنا سمجھیے ٹیم اپنی لہذا
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 زبان ہے!   کاروبار کی   اکاؤنٹنگ 

کے    اور دنی  آدم   ینتر  کے چوتھے امیر  دنی  یہناواقف ہو۔    کوئ  ہ  یدبفے کے نام سے ش   وارن 

 سالہ انو  17  یا  میں  یوکے انٹرو  سی  بی  ینا  ۔ جب سیسمجھے جاتے ہیں   یسٹرانو  ینتر  بکامیا
ی 

 

 

ٹ

 

مٹ

 

سٹ
انٹرن    

جملہ آج زبان زد عام    یہ   کازبان ہے!" ان    نے ان سے فون پر مشورہ مانگا تو وہ بولے: "اکاؤنٹنگ کاروبار کی

 ہو چکا ہے۔

چ سکتا۔ حساب کتاب اور اکاؤنٹنگ    کاروبار نہیں  حساب کتاب کے کوئ  ہے کہ بغیر  حقیقت  یہ

ا  پڑ سکتی  مہنگی  کافی   غلطی  بھی  کوئ  ہونے والی  میں   " مشہور اسٹاک ہولڈر    یہے۔ "ہرٹز گلوبل ہولڈن 

  یلی ذ  ہے۔ اس کی   ہے اور ان سے نفع حاصل کتی   تی یدکے اسٹاک خر  ںمختلف کمپنیو  کمپنی   یہہے۔    کمپنی

    ء کی2014۔  ہیں  یت پر د  ینٹاور ر   لی   ںیاجو عموماً گاڑ  ہیں  بھی  ںکمپنیا

ئ  

اسٹاک    زبات ہے۔ ہرٹز کے ش

    ینبہتر  میں  مارکیٹ

ئ  

ہوا تھا اور اس    یالگا  یہاپنا سرما  کاروں نے اس میں  یہسرما  یک سمجھے جاتے تھے۔ امر  ش

  

ئ  

ش باتیں  قیمتیں  کی  زکے  سے  رہ  آسمان  اچانک کمپنیتھیں  ک  ا  ۔  کیا  عجیب  ینے  "ہمار اعلان    ی: 

کنا ہوگا    ناسے دوبارہ بیا  وجہ سے ہمیں  جس کی  تھی   غلطی  اکاؤنٹنگ کی   میں  فنانشل اسٹیٹمنٹ   ء کی2011

   ء کی2013ء اور  2012وجہ سے    اور اس کی

 

ی
س

 ا

ی 

س

 

ی

 

می

 

ٹ

 ۔" اس خبر نے ہرٹز کی آئے گی  یلیتبد  بھی  میں  

کو    جگہ پر خود  ہرٹز اپنی  میں  ںکار اس سے دور بھاگنے لگے۔ اگلے چند مہینو  یہمااور سر  یاکو ہلا ک رکھ د  مارکیٹ

ء 2014۔ اگست  اس کے بعد معاملہ اس کے ہاتھ سے نکل گیا  ۔ لیکنرہ  کوشش کتی  برقرار رکھنے کی

ز  یا  میں ڈالر سے      قیمت  دہیاسو 

ئ  

والا ش ڈ  ء میں2020  جولائ  رکھنے  رکھتا ہے۔    ڈالر قیمت  ھیڑصرف 

  اکاؤنٹنگ کی  ظاہر ہونے والی  ء میں2014وجہ    یبہت بڑ  یا  وجوہات ہوں لیکن  اور بھی  ہے اس کی  ممکن

 ہے۔  غلطی
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 چھوٹے سے کاروبار کے لی  یا  ،نہیں  ہ   کے لی   کمپنی  یبڑ  اکاؤنٹنگ کسی   یاکتاب    حساب 

  ۔" اس بچت نہ ہونے کی ہوتی  نہیں  ہے۔ آپ نے اکثر دوکان داروں سے سنا ہوگا: " بچت ہ  ی ضرور   بھی

  ۔ کسی اس کا سبب ہوتا ہے  ہے تو اکثر اوقات حساب کتاب نہ رکھنا بھی ہوتی  کمی میں  وجہ بعض اوقات سیل

! اکاؤنٹنگ  ہوتا ہے۔  آئیے ی ضرور   یتمناسب اکاؤنٹنگ سسٹم نہا ینئے کاروبار کو شروع کتے وقت ا 

 : جانتے ہیں کے بارے میں وںکچھ اہم چی  کی

   اہم 

 

ی
س

 فنانشل ا

ی 

س 

 

ی

 

ی
م

 

ٹ

 : 

کچھ    کنا ہوتا۔ لیکن  کا سامنا نہیں  ںگی پیچید  دہیازنئے کاروبار کو اکاؤنٹنگ کے حوالے سے    یا

ضرور   ہیں  ہوتی  یسیا  یںچی   یدبنیا پر عمل  ان  اور  جاننا  کا  پر ہمیں  ی جن  طور  عام  کے    یٹیلر   ہوتا ہے۔ 

 : حساب کتاب رکھنے ہوتے ہیں یلمندرجہ ذ  سادے سے کام کے لی

اور جانے والی  جنرل جرنل: جس میں . 1 اور رقم کو لکھا جائے۔ عرف عام    چی   ہر آنے 

 مل جاتا ہے۔ بازار سے چھپا ہوا بھی یہ۔  کھاتہ کہتے ہیں یااسے روزنامچہ  میں

  رڈ یکا آپ ہونے والے اخراجات کو ر   سادہ سے رجسٹر میں  ی: ارڈیکااخراجات کا ر  . 2

 ۔ ک سکتے ہیں

روزانہ مرتب ہو رہا ہوتا    رڈ یکافروخت کا ر   ویدخر  : جنرل جرنل میںاور سیل  ی اریدخر .3

)فروخت( کو الگ الگ لکھنا بہتر   اور سیل  ی اریدخر رجسٹر میں  یلا ک ا اسے صاف حالت میں ہے۔ لیکن

  رقم سے کیا اسلکھا جاتا کہ  نہیں یہہے،   جاتی عموماً صرف رقم لکھی رہے کہ حساب کتاب میں دیاہوتا ہے۔ 

 ہے۔ ایداور کتنا خر

اسٹیٹمنٹ .4 ا  یہ:  انکم  ر   یصرف  ماہانہ    رڈیکاصفحےپر مشتمل  جسے  ہے  سالانہ    یاہوتا 

 ہے:  ہوتی ںیوکچھ  ترتیب جاتا ہے۔ اس کی  یاپر بنا دوں بنیا
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i . کو جمع ککے لکھا جاتا ہے۔ سب سے پہلے تمام سیل 

ii . مال کی رقم )جتنے میں  اس کے بعد اس سے  کو پڑ  یںچی   گئی  بیچی  اصل  دار   ی دوکان 

 ہے۔  جاتی ( منہا ک لی ہیں

iii . ۔" کہتے ہیںسیل جو جواب نکلتا ہے اسے "نیٹ 

iv . ادا   ۔ اگر ٹیکسجاتے ہیں اخراجات نکال لی  یگرکے د " سے پھر مہین سیل اس "نیٹ

 جاتا ہے۔ منہا ک لیا کنا ہو تو اسے بھی 

v . نقصان ہوتا ہے۔  یانفع  اس کا جو جواب نکلتا ہے وہ حقیقی 

استعمال    کے لی  تیاضرور   وہ رقم ہے جسے آپ اپنی  یہجو نفع نکلا ہے    میں   انکم اسٹیٹمنٹ  کی  آپ

ا  ںیہ ۔ ہمارے  ک سکتے ہیں دوکان سے لے جاتے رہتے    ہوتا ہے کہ لوگ اپنے گھر کا سامان بھی  یسااکثر 

اچھا چ رہا ہو تو    روبار ۔ اگر کاسامان لے آتے ہیں۔ اگر سامان کا تعلق دوکان سے نہ ہو تو رقم نکال ک  ہیں

رہا ہو تو نقصان ہو جاتا    ہو پاتی  بچت نہیں  کے آخر میں  ہوتا ہے کہ مہین  یہ  اس کا نتیجہ اور اگر اچھا نہ چ 

  ک سکتے اسی  دوسرے شخص کا مال استعمال نہیں  ! جس طرح آپ کسیالگ شخص سمجھیے  یہے۔ کاروبار کو ا

کاروبار سے بھی  اپنے  نفع    کچھ نہیں  طرح حساب کتاب سے پہلے  اور  جائے  ہو  نکال سکتے۔ جب حساب 

 ۔ سامنے آ جائے تو اسے اب استعمال ک سکتے ہیں

قدر اس    ہے۔ جس قدر کام بڑا ہوگا اسی   کے کاروبار کے لی  یٹیل سادہ ر   یا  رڈیکابالا ر  مذکورہ 

ہر فائل    بنتا ہے جن میں  فائلوں میں  کئی  رڈ یکار  کشن کے کام کے لیہوگا۔ مثلاً کنسٹر   ہپیچید  بھی  رڈ یکا کا ر 

   کئی  میں

 

س

 

ی 

س

 

ی

اور قابل وصول رقوم کا    اآمدن، اخراجات، قابل اد  مدد سے ہم بآسانی  ۔ اس کیہیں  ہوتی  

 ۔ حساب کتاب رکھ سکتے ہیں
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 سسٹم:   اکاؤنٹنگ 

حساب کتاب    یہہے کہ    یہ سوال    کنا ہے؟ لیکن  کیا  اکاؤنٹنگ میں  کہ ہمیں  تو سمجھ چکے ہیں  یہ  ہم

 : جا سکتے ہیں کیے  ر کار اختی یقہطر یلمندرجہ ذ کنا ہے؟ اکاؤنٹنگ کے لی ہم نے کیس

 حساب:   ی کاغذ 

اور اس میں   نے آپ کا کام چھوٹے پیما  اگر تو    ہوتی   ضرورت نہیں  حساب کتاب کی  دہیاز  پر ہے 

پر قلم سے حساب کتاب ک سکتے ہیں کو  آپ رجسٹرز  اکثر لوگوں    یہ  آسان محسوس ہوتا ہے۔ لیکن  یہ۔ 

بڑا ہے    ہ  چھوٹے حساب کتاب کے لی کا کام  اگر آپ    دہیاز  حساب کتاب کی  اس میں  یاموزوں ہے۔ 

کے کاموں    نے ہے۔ بڑے پیما  بہتر نہیں  حساب کتاب ممکن تو ہے لیکن   ہے تو رجسٹرز میں  ہوتی  ضرورت

و رفت جار   رقوم کی  قسم کی  اکثر کئی  میں  اور کئی  ہوتے ہیں  ہے۔ مختلف لوگوں کے ادھار بھی  ہوتی  ی آمد 

ادائیگیا کو  اہیں  ہوتی   کنی  بھی  ں لوگوں  و قلم سے حساب کیا   میں  یسے ۔  اور بعد میں   کاغذ    چی   کوئ  جائے 

  مختلف رجسٹر بنانے ہوتے ہیں مشکل ہوتا ہے۔ اس کے لی انتہائ یہہو تو  پکڑنی غلطی کوئ یاہو  تلاش کنی

ا ا  پڑتی  بار لکھنی  کئی  کئی  چی  ہ   یاور  " کہتے  ہے جسے "ٹرائل بیلنس  بنتی  اسٹیٹمنٹ   یہے۔ اس کے بعد 

و  اگر برابر ہو تو ٹھیک  یہ۔  ہیں اور    ں۔ اس کے علاوہ ادائیگیوہیں  ہوتی  تلاش کنی  ںپھر غلطی   رنہ ہوتا ہے 

ر   ںوصولی رکھنا مناسب ہوتا    رڈیکار  ٹرائزڈکمپیو  صورت میں   یسی ہوتا ہے۔ لہذا امشکل    رکھنا بھی  رڈ یکاکا 

 ہے۔

 : ز سافٹ وئیر   رشدہ تی 

کمپیو   اگر کتاب  اپنا حساب  نے  لی  ٹرائزڈآپ  کے  اس  تو  ہو  وئیر  کئی  کنا  سافٹ  کے    زقسم 

۔ آف  ہیں  کچھ سستے اور بعض بالکل مفت بھی   ،تو کچھ آسان ۔  کچھ مہنگے ہیں  ہیں  ہ۔ کچھ پیچیدہیں  بدستی 

جا سکتا ہے اور آن لائن سافٹ    کے استعمال کیا  انٹرنیٹ  بغیر  میں  ٹرکمپیو  جنہی  ہیں  بھی  زلائن سافٹ وئیر
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 ۔ ہیں بھی زوئیر

وئیر  ر تی  سافٹ  میں  میں  زشدہ  ابتدا  کو  آپ  کنی   جہاں  کم  وہیں  پڑتی  محنت  کچھ    ہے  ان کے 

 : ہیں  نقصانات بھی

اور آپ کو ڈ  اکثر آپ کے کاروبار کے لحاظ سے نہیں   یٹاموجود ڈ  ان میں . 1 ڈالنا    یٹا ہوتا 

 پڑتا ہے۔

آپ ان    ہوتا ہے۔ اس کے بغیر  لازم   کچھ نہ کچھ سیکھنا  آسان ہوں انہیں  جتنے بھی  یہ . 2

 ک سکتے۔   سے فائدہ حاصل نہیں

 کے لی  یا  جنہی  ہیں   ہوتی  یسیا  یںچی   کئی  ان میں .3

 
   

سمجھنا تو آسان ہوتا    اکاؤن

 ۔ ہیں ہو سکتی ہپیچید وہ انتہائ کے لی عام آدم یا ہے لیکن

نقصان کا سامنا ہو سکتا ہے۔ ہم نے اپنے    (" ہو تو کافی"بگ )خرابی  اگر کوئ  ان میں .4

 

 
ج

دو پرا  پہلے 

ی 

س

 

کی

۔ تھی  خرابی  سی  چھوٹی  یا  تھا جس میں  ء کا ورژن استعمال کیا2013بکس کا    پر کوئیک  

 دو لاکھ روپے کا نقصان ہوا تھا۔  یباًتقر وجہ سے ہمیں کی اس خرابی

ان میں .5 اوقات  چی   بسا  اہم  کی  ہوتیں  موجود نہیں  یںکچھ بہت  کافی   جن    وجہ سے 

 ہے۔  ہوتی ی دشوار

 ۔مہنگے پڑتے ہیں  کافی یہبعض اوقات  .6

اگر استعمال    وجہ سے ان کے استعمال سے اجتناب بہتر ہوتا ہے۔  مسائل کی  طرح کے کئی  اس

 ۔ دور ہو جائی ںجائے تاکہ غلطی  لیا طرح سیکھ لے ک اسے اچھی سافٹ وئیر یا ہو تو پھر کوئ  ی ضرور 
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 : ز کدہ سافٹ وئیر   ر تی   خود 

  یقہکنا سب سے بہتر طر ر تی ہوئےاپنا سافٹ وئیر یکھتےفطرت اور ضرورت کو د کاروبار کی اپنے

 : ممکن ہیں یقےدو طر کار ہے۔ اس کے لی

 یوڈ سافٹ وئیر کسی . 1
 
 

 جائے۔  بنوا لیا  کا سافٹ وئیر مرضی سے اپنی ی

   یا  یکسلا  وسافٹمائیکر . 2

 

س

 گوگل 

ی 

س 

 

ی

   مرضی  پر اپنی  

 

س

 سے 

ی 

س 

 

ی

۔ اگر خود جائی  بنا لی   

 ۔ ہیں جا سکتی بھی  ماہر سے بنوائ  بنانا ممکن نہ ہوں تو کسی 

کاروباروں کے لی  یقہدوسرا طر  میں  ان کم خرچ ہوتا ہے۔ خصوصاً    انتہائ  اکثر  اور  مناسب 

 

 

س

 گوگل 

ی 

س

 

ی

لائن بھی  کا استعمال مفت بھی    آن  اور  اسے آپ کہیںہے  پر    ائسیوڈ  بھی  اور کسی  بھی  ۔ 

  مرضی آپ اپنی ۔ اس میںاستعمال ک سکتے ہیں

 

س

 سے 

ی 

س

 

ی

 ۔  داخل ک سکتے ہیں یٹا اور ڈ بنا سکتے ہیں 

 

 

س

 گوگل 

ی 

س

 

ی

کا    یانٹر سنگل شیٹ یقہکنا ہو تو اس کا سب سے بہتر طر رڈ یکا ر  یٹا پر اگر ڈ  یکسل ا یا 

   یگرڈالا جاتا ہے۔ د  یٹا تمام ڈ  میں  ہے اور اسی  جاتی  بنائ  شیٹ  جنرل جرنل کی  یا  ہوتا ہے۔ اس میں

 

س

 

ی 

س

 

ی

 

خر وغی  ،ی ارید)اخراجات،  ڈلتے ہیں  یسےا  ( میںہفروخت، آمدن  کام    فارمولے  بخود  خود  وہ  جن سے 

  اپنی اور تمام حساب کتاب ان میں ہیں  کتی

ک

 
 
ی

ر 
گ

 

ی
 ہوتا رہتا ہے۔  رڈ یکاکے حساب سے خود بخود ر  ی

مکمل حساب کتاب    جاسکتا ہے۔ لیکن  کیا   راختی  بھی  ضروت کے مطابق کوئ  سسٹم اپنی  اکاؤنٹنگ

ا  انتہائ  کاروبار کے لی  بھی   رکھنا کسی  ر   نئے کاروبار کے لی   یاہم ہوتا ہے۔ خصوصاً    کی   ھیڑاکاؤنٹنگ 

آ   نفع کی  ر اور کس قد  سے اندازہ ہوتا ہے کہ ہم کہاں جا رہے ہیں  ہے۔ اسی  رکھتی  حیثیت  کی  یہڈ جانب 

اضافیرہے ہیں انسان  اس سے  کی  ۔  والے کسی  اخراجات  رہتا    وجہ سے ہونے  بڑے نقصان سے محفوظ 

کنا    طاحتیا  روبار کو شروع کتے وقت انتہائہے۔ لہذا اپنے نئے کا کا انتخاب  اکاؤنٹنگ سسٹم  کے ساتھ 

 ہے۔  ی ضرور 
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 ؟ کیس  ں؟ کیو   ؟ کیا  ، مارکیٹنگ   کاروبار کی   نئے     

" د ی "ر  نے کبھی  آپ
 ل
بات ک رہا  ڈرنک کی  انرج   ،نہیں  جانور کی ! میںہے؟ ارے نہیں یکھاب

بل"   ی"ر  یہنظر آتا ہے۔     ہر اسٹور میں  یباً جو آپ کو تقر  ڈرنک کا کی   چھوٹا سا انرج  ہاں! وہ   ہوں۔ ج

ممالک   دہیا سے ز170کے    نید  یہڈرنک۔    کہ تلخ سے ذائقے والا انرج   کہہ لیں  ںیوبلکہ    کم میٹھے  یہے، ا

بل" کے    ی"ر   بھر میں  دنی  ء میں2019ہے۔    ہوتی  فروخت اربوں میں  فروخت ہوتا ہے۔ اس کی  میں

اور آج    قائم ہوئ   ء میں1984  کمپنی  یہفروخت ہوئے۔    )ساڑھے سات ارب(  کی  ساڑھے سات بلین

 ۔  ملازم ہیں 12736اس کے 

ہر    کے لی  مارکیٹنگ  اپنی  کمپنی  یہہوتا ہے۔    بجٹ کوڑوں میں  بل" کا مارکیٹنگ  یسال "ر   ہر

آگے   کمپنی یہ میں اناقدامات تک ہر مید اشتہارات سے لے ک عملی ہے۔ پی  کتی  ر اختی یقہمناسب طر

ر   یہہے۔    رہتی ہاکی  ،یسنگکار  بال، آئس  ا  فٹ  کواتی  یاور  اپنی  اسپورٹس کے مقابلے  اسپورٹس    ہے، 

 مارکیٹنگ  یعےکے جہازوں کے ذر   حیثیت  یخیہے، تار  چلواتی  یںکار   یسنگر   ہے،  اپنے لوگو والی  بناتی  ٹیمیں

اور می  کتی بناتی  زکہے  مارکیٹنگ  البم  اپنی  ی"ر   میں  دنی  کی  ہے۔  رکھتی  بل"  اور    الگ پہچان   یہی ہے 

 ہے۔  آگے لے جاتی  دہیااسے ہر سال پہلے سے ز  مارکیٹنگ

   یگر کے د  اس کمپنی   سالانہ فروخت کنے والی  سات ارب کی   ساڑھے 

 
ج

 پرا

ی 

س 

 

کی

جو    ہیں  بھی  

ہیں  بیکامیا رہے  چ  ساتھ  سوال  کے  میں  یہ۔  حال  صورت  زبردست  قدر  اس  کہ  قدر   یہ  ہے  اس 

"ر   کتی   ں کیو  مارکیٹنگ ہ  ی ہے؟  "پیپسی  ، نہیں  بل"  کمپنیو  آپ  کولا"  "کوکا  اور  اور   سیل  کی   ںکو" 

ا  ر،لی  نییو۔  لیجیے  یکھد  یش ر   کا  مارکیٹنگ اور کے    یکھ د   مارکیٹنگ  کی  ںکمپنیو  نیشنل  ملٹی  جیسی  سی  یفمکڈونلڈ 

ہے    یہ۔ وجہ  ہیں  رکھتی  یےتوجہ د  پر ہمیشہ  مارکیٹنگ   اپنے مضبوط برانڈ کے باوجود اپنی   ں سب کمپنیا  یہ۔  لیجیے
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تازہ رہتا    اپنےکسٹمرز کے ذہن میں  ہمیشہ  کنے والا برانڈ  ہے۔ مارکیٹنگ  کاروبار کو زندہ رکھتی  کہ مارکیٹنگ

کے    کاچی  زمانے میں  ۔ کسینہ کنے والے کو لوگ آہستہ آہستہ بھولتے جاتے ہیں  ہے جب کہ مارکیٹنگ

کے حوالے سے مشہور تھا۔ لوگ    کیو  شندار ہوٹل ہوتا تھا جو باربی  وے پر "الحاج بندو خان" نام   سپر ہائ

وہاں کھانا کھانے دراز سے  کئی  دور  اور  تو بیٹھنے  آتے تھے  کی   ۔تھی  ملتی  نہیں  جگہ بھی  کی  بار    شخی   اس 

   میں  ۔ پھر آہستہ  آہستہ مارکیٹتھیں  بھی  دوسرے علاقوں میں

 

ی ی
م
ک

 اس کے 
ی 
ر 

 

پ
آتے گئے اور لوگ اسے    

 ہے۔  بمشکل جانتی نسل اس کا نام بھی نئی ی بھولتے گئے۔ آج ہمار 

 ہے؟   کیا   مارکیٹنگ 

  ہے: کسٹمر بنانا، انہیں  قطعی  چی   یا اس کے مفہوم میں لیکن  یں ک  کچھ بھی یفتع  کی مارکیٹنگ

۔ اشتہارات  کو سمجھتے ہیں  ی اشتہارباز  اپنے پاس بلانا۔  عموماً لوگ مارکیٹنگ  آئندہ کے لی  اور انہیں  بیچنا   چی 

ا  مارکیٹنگ ہ  یہ  لیکن   بڑا حصہ ہیں  یکا  ان  کو    تیہو   پر منحصر نہیں  صرف  کا اصل مقصد کسٹمر  اس  بلکہ 

سے مطمئن ہوگا تو وہ مستقل آپ کے پاس   چی    اگر آپ سے اور آپ کیگاہک  یامطمئن کنا ہوتا ہے۔ کسٹمر  

 ہے۔ اصل مارکیٹنگ یہدے گا۔  آنے کو ترجیح

باقی   نئے کاروبار میں  کسی  مارکیٹنگ کو  اس  اور    رکھنے، دونوں کاموں کے لی   فروخت بڑھانے 

 : کام کنے ہوتے ہیں یلمندرجہ ذ  ہمیں کے لی نئے کاروبار کے طور پر مارکیٹنگ یہے۔ ا ی ضرور 

 اپنے ٹارگٹ لوگ سمجھنا  . 1

 جانب راغب کنا  اپنی انہیں . 2

 کنا  کسٹمر سروس مہیا ینبہتر انہیں .3

 کنا   انگیج آئندہ کے لی انہیں .4



؟  ...................... ..........................نیا کاروبار کیسے شروع کریں

 : تعیین   کی   ٹارگٹ 

اور کون لوگ آپ کے پاس آئی   آپ سب سے پہلا سوال    یہگے؟    کا کاروبار کس قسم کا ہے 

سال    تو آپ کے کسٹمر بارہ سال سے تی   کا کام کتے ہیں   وں چی   یآپ اسپورٹ شوز اور دوسر  ہے۔ اگر

آپ کا    یہتھوڑا بہت فرق ہو سکتا ہے(۔    تک کے لوگ ہوں گے )مختلف علاقوں کے حساب سے اس میں

ٹارگٹ وہ   یدتو آپ کے بنیا  کا کام ک رہے ہیں  اسٹی  رئیل  مہنگے علاقے میں  ۔ اگر آپ کسیٹارگٹ ہیں

 مالدار لوگ ہوں گے جو انو
ی 

 

 

ٹ

 

مٹ

 

سٹ
ان کے گھر کے اخراجات اس    ہوں لیکن  اور اس پر نفع کے شوقین  

  ربیما  ٹارگٹتو آپ کا    ہیں  اسٹور  کھول ک بیٹھے  یکلکے علاوہ جگہوں سے پورے ہوتے ہوں۔  اگر آپ میڈ

 
گ
 لوگ ہوں گے۔ اگر آپ نے 
 
ٹ

گ

 

ی
م

 سال کے لڑکے ہوں گے۔  دس سے بائیس زون کھولا ہے تو ٹارگٹ 

 اسٹر   کی  پر مارکیٹنگ  دبنیا  کہ اسی  ںہے کیو  ی ضرور   یتنہا  تعیین  کی  ٹارگٹ

ی 

  
ج

 

ٹ

 جاتی   ید   ترتیب  ی

محنت بے فائدہ ہے۔   یہ تو  ہے۔ اگر آپ کا ٹارگٹ جوان لوگ ہوں اور آپ  بوڑھوں پر محنت کنے لگیں

 ۔کیجیے  تعیین  لہذا سب سے پہلے ٹارگٹ کی

 کو راغب کنا:   لوگوں 

 اسٹر دو طرح کی اس کام کے لی عموماً

ی 

 
ج 

 

ٹ

  
پ
 

 

 : ہیں  استعمال ہوتی ر

 پش اسٹر . 1

ی 

  
ج

 

ٹ

  دہ یااور ز  کوشش کتے ہیں  کی  آپ اپنا سامان کسٹمر کو بیچنے   : اس میں ی

 ہے۔ مفید یہ اسٹور، دودھ کے کام میں  یٹیل۔ ر تک پہنچاتے ہیں رسائ  اس کی دہیاسے ز

 پل اسٹر . 2

ی 

  
ج

 

ٹ

جاتا ہے    جانب اس طرح راغب کیا  پراڈکٹ کی  کسٹمر کو اپنی  : اس میںی

چھوٹے    نئے کاروبار کے لی  یا   ہے لیکن   پر تو مفید   نے بڑے پیما  یہکہ وہ پراڈکٹ تلاش کتا ہوا آئے۔  

دوکان پر    یا  ہوٹل آپ کسٹمر کو اپنے    ہے جس میں  یساپر کم استعمال ہوتا ہے۔ البتہ اگر آپ کا کاروبار ا  نےپیما

 ۔تو آپ پر کشش اشتہارات اس تک پہنچا سکتے ہیں بلائی
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 اسٹر  بہتر ہوتا ہے کہ دونوں قسم کی کاروبار کے لی نئے

ی 

 
ج 

 

ٹ

  
پ
 

 

جائے۔ مثلاً اگر   کو ملا ک استعمال کیا  ر

اور    سروس رکھیں   ممکنہ حد تک اچھی  ہے  تو آپ اس میں  لوئر مڈل علاقے میں  یاہے اور لوئر    آپ کا ہاسپٹ 

ا   پورے علاقے میں  شکل میں  کے اشتہارات پمفلٹ کی  ۔ اس کیمپ لگا لیں   کیمپ  یفر  یاس کے بعد 

گے۔ اگر آپ شتر    سروس سے متاثر ہو ک جائی  گے اور آپ کی  آئی  میں  کیمپ   ی۔ لوگ فریںک   تقسیم

کا    ہ  مہنگے علاقے میں  )جو کسی  مرغ کا گوشت فروخت ک رہے ہیں تو لوگوں تک اس طرح  ممکن ہے( 

 گے۔  یںک   ر گوشت ڈلی  ںیہ فون کال پر آپ ان کے   یا  کہ ان کی اشتہار پہنچائی

بھی  مارکیٹنگ آئندہ  آپ    رہتی  چلتی   چونکہ  بار  ہر  لہذا  کوئ   پچھلے تجربے سے سیکھہے    نئی  ک 

 ۔لوگوں کو راغب ک سکتے ہیں دہیاسے ز دہیااور ز ک سکتے ہیں  ر صورت اختی

 سروس:   کسٹمر 

ہے کہ آپ کا گاہک  یہدرست ہوتا ہے۔" اس کا مطلب  مشہور مقولہ ہے کہ "گاہک ہمیشہ یا

ممکن نہ ہو تو    یہاور اگر    یں کہ وہ اسے فراہم ک   یںسروس چاہ رہا ہے آپ کوشش ک   آپ سے جس قسم کی 

  مجبوراور اپنے اخلاق سے اسے اس پر    یںبات ک   لہجے میں   میٹھے  ۔ کسٹمر سے ہمیشہیںاس سے معذرت ک 

تلاش   ئبرا  میں  کہ بعض گاہکوں کو ہر چی   رکھیے  دیا  بھی  یہ  پاس آئے۔ لیکن  کہ وہ دوبارہ آپ کے ہ  یںک 

  اپنی   نرم انداز میں  اور انتہائ   دور کیجیے  یتشکا  ان کی   ، بات توجہ سے سنیے  ہے۔ ان کی   عادت ہوتی   کنے کی 

وہ اس بات کو دوسروں تک آپ کی  یںد  نہیں  ۔ اگر آپ صفائیجیےد  بھی  صفائ تو  کے طور پر    خام   گے 

جو حقیقتا   پہنچائی طرح  ہوگی  نہیں  خام   گے  اس  اور  میں  یلکے طو۔کنسٹرکشن  کاموں  کی   المدت   اس 

 ہے۔ ضرورت اکثر ہوتی

۔  مثلاً  کوشش کیجیے  وہ سب کنے کی  سروسز فراہم ک سکتے ہیں  اقسام کی  گاہک کو آپ جتنی  اپنے

   یا" یٹر عموماً کنسٹرکشن "لیب  ں یہ ہمارے 

 

  ہوتی دہیابچت تو ز ہے۔ اس میں جاتی " پر کییٹر  یل "ود م
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ہے۔ لہذا ہم "سپر    گیا  یا لگامیں  تعمیر  کہ کس قسم کا مال اس کی  ہوتی   نہیں  تسلی  مالک کو اس بات کی   ہے لیکن

    عمارت میں  لیکن  جانب سے تمام کام ہوتے ہیں  ی ہمار   جس میں  ہیں   یتےد  " بھی یٹر   نیژو

 

مالک    یلم

 ۔ بڑے پرپر کام کوانا پسند کتے ہیں جاتا ہے۔ اکثر لوگ اسی یاکا لگا مرضی کی

 
ج

 ا

ی 

س

 

کی

 بسا اوقات کئی  میں 

  بچت ہوتی  کوئ   ان میں  اور نہ ہ   کے کام کا نہ تو حصہ ہوتے ہیں  پآ  جو حقیقتا   کنے پڑتے ہیں  بھی  یسےکام ا 

 ۔ ہوتے ہیں ی کام کنا ضرور   یسےا  سے بچنے کے لی گیہے۔ کسٹمر کو برقرار رکھنے اور کشی 

 

گ

 

ن

 ا

ٹ 

 

 

ٹ

 

 مٹ
ج

 : 

 جانب آپ کی  ی۔ اس کا تعلق امرتبہ آپ کے پاس آئے اسے بار بار آنا چاہیے  یشخص ا  جو

دوسر  ینبہتر تو   اسٹر  مارکیٹنگ  مستقبل کی   جانب آپ کی   یکسٹمر سروس سے ہوتا ہے 

ی 

  
ج

 

ٹ

ہوتا    سے بھی  ی

کا نمبر    ستو کسٹمر سے ا  بہت اہم ہوتا ہے۔ مثلاً اگر آپ کپڑوں کا کام کتے ہیں   یہ  ہے۔ بعض کاموں میں

والی  لے لیجیے   سے آگاہ کتے رہیے  سیل  اور اسے وقتاً فوقتاً ہونے 

 
  

کا کام بڑے  اور پروموش ۔ اگر آپ 

۔ اس سے آپ اس کے  سکتے ہیں  بھیج  ہ وغی  یاور گھڑ  رکا ہے  تو کسٹمر کو مختلف مواقع پر قلم، کلینڈ   نےپیما

 گے۔   رہیں ہمیشہ ذہن میں

 ں یہ محسوس کوائے کہ وہ آپ کے    یہوہ ہے جو آپ کے کسٹمر کو    مارکیٹنگ  ین! بہتررکھیے  دیا

کا  طر  ںیہ اہم ہے۔ ہمارے   رائج ہے اس میں  یقہاس وقت جو کاروبار   ں خامیا  کئی  کسٹمر سروس میں  کار 

آپ کے گاہک    جیسے  ۔ جیسےہو جاتے ہیں  ہیدوالوں کے گرو  ینےد  وجہ سے کسٹمر اہمیت  جس کی  ہیں   ہوتی

  دہ یااور ز حساب سے بڑھاتے جائیے اسی  بھی مارکیٹنگ بڑھتا جائے گا۔ اپنی کا نفع بھی گے آپ بڑھتے جائی

 ۔ عادت آپ کے کاروبار کو چار چاند لگا دے گی یہ۔ کوشش کیجیے کنے کی  لوگوں کو انگیج دہیاسے ز
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 عمل  ی ضرور  انتہائ   ی ا   ، یہکا تجز   کاروبار  

"ا  آپ کا نام سنا ہے؟ ش ون ینرنے  اور اس کے آس پاس امر2000  نہ سنا ہو۔ لیکن   ید"    یکاء 

    میں

ئ  

کا نام اجانتے ہیں  کا کام کنے والے اسے بخوبی  ز ش ا  زبردست ترقی  ی۔ اس    نک بھی   ی اور پھر 

 ۔ " کہتے ہیںلاسکینڈ ون ینرکے بعد مشہور ہوا جسے "ا  لاسکینڈ

کو ملا ک  ںدو کمپنیو یہ۔ تھی کمپنی انرج  ی" اون ینر"ا قائم ہونے والی ء میں1985 میں نبراسکا

کے   ون ینرا  میں  دہائ  ۔  نوےکیرہ   کے جھنڈے گاڑتی  بیاور لگ بھگ پندرہ سال تک کامیا  تھی  گئی  بنائ

  

ئ  

 ہو رہا تھا۔ لیکن   ضافہ سے ا  یبہت تیز  تو ان میں  سالوں میں  یبہت اہم سمجھے جاتے تھے۔ اور آخر  زش

  کی  نوینرتھا۔ ا چھوٹا سا مسئلہ بھی  یا

 

ی
س

 فنانشل ا

ی 

س 

 

ی

 

می

 

ٹ

  کافی  کے لی ینکنا ماہر یہکو پڑھنا اور ان کا تجز 

 ۔ تھی اور اپنے بڑے بڑے قرضے چھپا جاتی تھی اکاونٹنگ کے "لوپ ہولز" سے کھیلتی کمپنی یہسر درد تھا۔ 

ہیں  آپ ہیں  جانتے  ہول" کسے کہتے  خامیا  یہ  ؟"لوپ  دنی  ہیں  ہوتی  ںوہ  کے    جو  فن  ہر  کے 

اور وہ ان کا استعمال    ہیں  جانتا ہے کہ قانون کے "لوپ ہولز" کیا  ماہر وکیل  ی ۔ اہیں  جاتی   پائ  میں  قوانین

 بھی  ک کے اپنے موکل کو بچاتا ہے۔ اسی

 
   

سے کہاں    رڈ اسٹینڈ  ؤنٹنگجانتا ہے کہ وہ اکا  یہ  طرح ماہر اکاؤن

کے   نیغلط بیا جب انہیں  ہوتا لیکن  برا نہیں بچت ک سکتا ہے۔ ان کا استعمال ہمیشہ کی  سکتا ہے اور ٹیکس کھیل

واحد قانون جو لوپ ہولز سے محفوظ ہے وہ فقہ    میں  ہولناک ہو سکتا ہے۔ دنی  جائے تو نتیجہ  استعمال کیا  لی

 ہے۔ اسلام 

"ا  ہم اکاؤنٹنگ کے لوپ ہولز سے کھیل  " کیون ینربات ک رہے تھے    اسٹیٹمنٹ  ک انہیں  جو 

  چھپا رہ  بنا ک اپنے قرض بھی  ںکمپنیا  ۔  اس کے علاوہ وہ چھوٹیتھی  استعمال ک رہ  کے لی  نیغلط بیا  میں

بارے میں  ون ینر۔  اتھی ان کاموں کے    مینجمن   لیکن  تھیں  شروع ہو گئی  ء میں2000ستمبر    باتیں  کے 
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  کو تسلی   کمپنی  ء میں 2001کے بعد اکتوبر    ںمہینو  رہ۔ آخر کار گیارہ  سے انکار کتی  غلطی   بھی  مسلسل کسی

  ء سے اب تک کی1997کار غلط تھا اور اسے  یقہبنانے کا طر فنانشل اسٹیٹمنٹ کنا پڑا کہ اس کی

 

ی
س

 ا

ی 

س 

 

ی

 

می

 

ٹ

  

  ،ابتدا تھی  کی تباہ  کی  ون ینرا یہ۔ ہوں گی دوبارہ بنانی 

س

 
ی 
 
ک
  
ٹ

جانچ پڑتال شروع   نے اس کی کمیش  یکسچینجا  و رٹی

 ۔ ہو گئی الیہیود ون ینرء کو ا2001نومبر 28۔ بعد ہو گئی مہین ھیڑانتہا صرف ڈ  کی تباہ اور اس کی

کو    ہے جس نے کمپنی  محسوس ہوتی  واضح کمی  کی  چی   یجائے تو ا  پڑھی  تفصی   یسار   کی  ون ینرا

کہ اکاؤنٹنگ کے انداز    تھی  سمجھ رہ  یہمسلسل    نہ کنا۔ مینجمن  یہہے کاروبار کا تجز  ۔ وہ چی یاتک پہنچا  تباہ

تو    ک لیتے  یہصورت حال کا تجز  ہے جو ناممکن تھا۔ اگر وہ بروقت حقیقی  جا سکتی  بدلی  بھی  کو بدلنے سے حقیقت

روز    یجو اچانک ا  کتے رہتے ہیں  اپنے کاروبار میں  ہم بھی  غلطی  ہ  یسی۔ کچھ انہ آتی  نوبت بھی  یہ  یدش 

 ہے۔ ہوتی  یسامنے آ کھڑ 

 : یہ کا تجز   کاروبار 

اور معاشی  نئے کاروبار کے لی  کسی اور اس کی  جس طرح فنانشل  نوک پلک درست    پلانز بنانا 

منافع سے   لیخیا ہمیں یہاہم ہے۔ کاروبار کا تجز انتہائ  کنا بھی یہطرح اس کا تجز ہے اسی ی کتے رہنا ضرور 

  یآپ کو ہر ماہ ا  سےسٹور ہے جس  ا  یکل لے جاتا ہے۔ مثلاً اگر آپ کا میڈ  میں  دنی  کی   نکال ک حقیقت

  کہ اس میں   چاہیے   ہے۔ آپ کو ہر کچھ ماہ بعد مال کا جائزہ لینا  نہیں   کافی  یہلاکھ روپے نفع آ جاتا ہے تو صرف  

 ۔ ہیں نقصان میں  ،نہیں ہے تو آپ نفع میں ہو رہ کمی  ۔ اگر اس میںہو رہ  تو نہیں کمی کوئ

  کے گزشتہ مضامی  یز۔ ان نکات کا تعلق اس سی کچھ نکات مذکور ہیں کے لی یےتجز میں یلذ 

 ۔ ک لیں تو ابھی  کیے سے ہے لہذا بہتر ہے کہ اگر آپ نے وہ مطالعہ نہیں

 : یا آئیڈ   ی کاروبار 

تھا؟ آپ کا آج کا کاروبار   منتخب کیا یاآئیڈ یہے آپ نے کاروبار شروع کنے سے پہلے ا دیا کچھ
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کہ آپ   نہیں  ی ضرور   ں؟ہے تو کیو  کے مطابق ہے؟ اگر اس کے مطابق نہیں  یےکس حد تک اس آئیڈ

آئیڈ کا  کاروبار  موجودہ  کوئ  یے کے  ہونا  نہ  کی  کے مطابق  ہ  نقصان  معاشی  بات  آپ  اگر  پر    رطو  ہو۔ 

کہ   یکھیضرور د یہ ۔ لیکن ک رہے ہیںبات ہے کہ درست سمت وہ ہے جس پر آپ سفر  یقینی تو  ہیں  ب کامیا

پر آپ    یے موجودہ بزنس آئیڈ  ؟کے مطابق بدلتا گیا  جو آپ کا رخ مارکیٹ  تھی   خرابی   کیا   گزشتہ سمت میں 

آپ   بہت شندار تھا لیکن  یاآئیڈ  اگر آپ کا پچھلا  ؟اور کس قدر آگے بڑھ سکتے ہیں  کام ک سکتے ہیں  کیا  یدمز

 ؟اپنا سکتے ہیں ساتھ میں اب اسے بھی  رہ سکے تو کیا وجہ سے اس پر نہیں حالات کی

 اور مشن:   وژن 

آپ نے   وژن تھا  جسے پورا کنے کے لی  یا  شروع کتے وقت آپ کے ذہن میں  کاروبار 

پڑھ چکے   میں کے گزشتہ مضامی یزآپ اس سی  تفصی  مشن رکھا تھا۔ وژن اور مشن کی یاپنے سامنے ا

آپ کا    ۔ کیاکنا ہے کہ آپ اپنے وژن کے لحاظ سے کس مقام پر کھڑے ہیں  یہتجز   یہآپ نے    ۔ ابھیہیں

سوچ ک کام    یہسال قبل آپ نے    تھا؟ مثلاً تین  آپ نے کام شروع کیا  جانب ہے جس کے لی  اسی  رخ

گے۔ آج آپ    وقت لگائی  میں  سے تبلیغ  انکم کا سلسلہ بن جائے تو آپ باقاعدگی  تھا کہ کچھ اضافی  شروع کیا

ہے تو   یساہے؟ اگر ا رہ گئی بھی وہ اب  تھی کہ پہلے جو نماز اور تلاوت ہوتی  تو نہیں یساا کا وژن کہاں ہے؟ کہیں

 گے۔  ہو پائی  طور پر آسودہ نہیں اورآپ ذہنی  آپ الٹ سمت جا رہے ہیں

 
 
 ج
ب

 آ
ی 

و ز 

 

کٹ
 : 

 اسٹر  یا   کاروبار کو چلانے کے لی  نے  آپ

ی 

  
ج

 

ٹ

   تھی  بنائ  ی
 
 ج
ب

آ  اور کچھ 
ی 

و ز

 

کٹ
تھے۔    مقرر کیے  

   کہ وہ کس حد تک پورے ہوئے؟ لیکن  ان کا جائزہ لیجیے
 
 ج
ب

 ہر آ
ی 
و 

 

کٹ
 ہوتا۔ بعض کی  نہیں  ی کا پورا ہونا ضرور   

ک    رہ ک عمل نہیں   اور بعض پر آپ اپنے وسائل میں   متعلق ہوتے ہیں   بعض غی   ، ہوتی  ضرورت نہیں

 اسٹر نئی اور آئندہ کاروبار کو بڑھانے کے لی الگ ک لیجیے  پاتے۔ انہیں

ی 

  
ج

 

ٹ

 ۔ یجیےبنانے پر توجہ د ی
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 : یہ پلان کا تجز   معاشی 

کے لحاظ سے سب سے    یےتھا۔ تجز  سے ذک کیا  پلان تفصی   ہم نے معاشی  میں  مضامی  گزشتہ

ا  یہی اہم   د  پلان نکالی  پنا معاشیہے۔  ہے۔ اگر آپ کے کاروبار کو    صورت حال کیا  کہ آپ کی  یکھی اور 

ہے جہاں    تاوہ نکتہ ہو  نیوا  یبر  ؟پوائنٹ " تک پہنچ چکے ہیں   نیوا  یآپ "بر  سال ہو چکا ہے تو کیا  یا

  ٹرن یوآپ    کہیں  ؟ہیں  ہے؟ آپ کتنا پیچھے  نہیں  ںہے تو کیو  نہیں  یسا۔ اگر انفع اور نقصان برابر ہوتے ہیں

قر اہم سوال    ؟ہیں  تو نہیں  ی پوائنٹ کے  "کیا  یہسب سے  کہ  کو    ہے  جار   یہآپ  رکھنا    ی کاروبار آگے 

 "؟چاہیے ینابند ک د یا چاہیے

 : سسٹم اور مارکیٹنگ   اکاؤنٹنگ 

  ۔ لیکنرکھ سکتے ہیں  یکے حوالے سے ان کا نمبر سب سے آخر   یےتجز  طور پر کاروبار میں  عام 

  رکھے گا۔ مثلاً آپ فیس  دہیاز  بھی  اہمیت  یہپر ہے تو پھر    مارکیٹنگ   ہ  دبنیا   ہے جس کی   یسااگر آپ کا کاروبار ا

کے اس مرحلے   یے۔ تجزمشکل ہے  انتہائ   کے بغیر مارکیٹنگ یہتو  بک پر آنلائن کپڑے فروخت کتے ہیں 

چی   یکھن د  یہنے  آپ    میں پاس تمام  رہا ہے؟ آپ کے  درست چ  اکاؤنٹنگ سسٹم  کا  کا    وں ہےکہ آپ 

ہے؟ اگر پہلے   ہو رہ کیسی طرح مارکیٹنگ اسی ؟ہو رہے ہیں رڈ یکاموجود ہے؟ آمدن اور اخراجات ر  رڈ یکار 

اس کا نتیجہ  تھی  کی  مارکیٹنگ کو  نکلا ہے؟ کیا  کیا  تو  کا ضیا  یافائدہ ہوا ہے    ئاس سے  رقم  اور  تھا؟    عوہ وقت 

 سوچا جائے؟  کیا  آئندہ کے لی

  وقت بھی   یا  ہے۔ اس کے لی  یتا مدد د  وقتاً فوقتاً کتے رہنا آگے بڑھنے میں  یہکا تجز  کاروبار 

ٹا ہو تو  جائے۔ بعض اوقات کاروبار بہت چھو   کیا   یہسال بعد تجز  یا  یا  جا سکتا ہے۔ مثلاً ہر چھ مہین   مقرر کیا

پر منحصر ہے۔    اور آسانی  مرضی   آپ کییہ  یںک   جب بھی  یہجا سکتا ہے۔ تجز  کیا   یہتجز  پر بھی  دوں ماہانہ بنیا

 آفت کا بروقت علم ہو سکتا ہے۔ کہ اس سے آنے والی  ںہے کیو ی کنا ضرور  یہ لیکن
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 اختتامی 

ا  یہکے اختتام پر آپ    ہے کہ ان مضامی  ممکن مشکل کام    یسوچ رہے ہوں کہ کاروبار کنا 

کہ    نہیں  بھی  یہ  ہے لیکن  ہرگز نہیں  یساہے۔ ا انتہائ  یہہے  توجہ،   کام  جو  وہ بچہ ہے  کاروبار  آسان ہے۔  

اور محنت، چاروں مانگتا ہے۔   پھر    پڑتا ہے۔ لیکن  درخت ہے جسے خون جگر سے سینچن   یا  یہمحبت، صبر 

اعتبار سے ملازمت کنے   شخص کئی  ی ۔ کاروبار ہوتی نہیں  کوئ  انتہا بھی اس کی   لگتا ہے تو  ینےپھل د یہجب 

نسلوں    صورت حال اور اپنی   والے سے بہتر ہوتا ہے۔ اس کے پاس بہتر مواقع، بہتر تعلقات، بہتر معاشی

بڑا ہوتا ہے تو صفر پر کھڑا ہوتا ہے جب کہ    جبفرد کا بچہ    ملازمت پیشہ  یبہتر راستہ ہوتاہے۔ ا  کے لی

ا  یکاروبار  کاروبار کو سنبھال رہا ہوتا ہے۔ موخر الذک کے پاس اڑان کے مواقع پہلے والے    ر تی  ی کا بچہ 

 ۔ ہوتے ہیں دہیاز سے کافی

بالا تفصیلا   جب ک چکی   تمذکورہ  کاروبار شروع  آپ  وہ رننگ حالت میں  کے مطابق  آ    اور 

 : م کیجیےجائے تو دو کا

سے چپکے رہتے    تیانظر  یماکثر لوگ قد  ںیہ ۔ ہمارے  علم کو بڑھائیے  اپنے معاشی . 1

 ۔ہیں یتےاور بہت اچھے مواقع ضائع ک د  ہیں

اورا ن میں  . 2  انو  اثاثہ جات کو بڑھانے 
ی 
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سٹ
وہ ہوتا ہے جو  پلاننگ کیجیے  کی   اثاثہ  ۔ 

جو آہستہ آہستہ    اثاثے بنائیے  یسے۔ ااٹھتے رہیں   پر اخراجات ہ  منٹیننس  انسان کو کچھ دے، نہ کہ اس کی

 ابرٹگے جس کا "ر   سے باہر آ جائی  یسر   یٹآپ اس ر   ںیو۔  یںآپ کے اخراجات اٹھانا شروع ک د
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گے   جو آپ کے اثاثے کمائی  ،گےوہ تو آپ کا ہوگا ہ  " ذک کتا ہے۔اس کے بعد آپ جو کمائیسکیکیا

کئی  وہ بھی کو  گا۔   قسم    آپ  دے  اپنی  یہکے تفکرات سے نجات  آپ  اچھے    کمائ  وہ وقت ہوگا جب  کو  

 گے۔  فکرکے خرچ ک سکیں بغیر کاموں میں گھومنے جیسے اور دنی  ی گاڑ گھر،اچھی

 گا:   بچاتے رہیے   سے خود کو ہمیشہ   وں چی   تین 

 ینا شکر . 1

 ضرورت سے زائد رقم لگانا۔  ہو اس میں رقم لگانی   اسراف: جس کام میں . 2

 لگانا۔ ہو وہاں بھی : جہاں رقم نہ لگانییرتبذ .3

گا لیکن رہ سکتی  کے ساتھ برکت نہیں  وں چی   تین  ان تو خوب چلے  کاروبار  نظر    فوائد کہیں   ۔ 

 گے۔  آئی نہیں

لی  ینا  یعہشر کے  بننے  ممبر  مستقل  کے  ہیں  بزنس  سکتے  ک  رابطہ  پر  نمبروں  :  ان 

ک    علم اور فوائد کشی   ہے کہ اس رسالے سے آپ کافی   ۔ امید02136622597،  03213210355

 !و ناصر ہو۔ آمی گے۔ اللہ آپ کا حام سکیں


